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El Ministerio de Agricultura ha elevado a consulta pu-
blica hasta el proximo 26 de junio el proyecto de Or-
den por la que se extiende el acuerdo de extension de norma de la Organizacion Interpro-
fesional del Vino de Espana (OIVE), al conjunto del sector.

En dicho acuerdo se establece la aportacidn econdmica obligatoria para financiar la realizacién de actividades de
promocién e informacion del sector vitivinicola y de sus productos, de inteligencia econdmica, vertebracion sectorial,
[+D+i y estudios. Estara vigente durante las cinco préximas campafias, que van desde la proxima 2019/20, que se ini-
cia el 1 de agosto, hasta el 31 de julio de la campafia 2023/24.

Como novedad, en el texto se sefiala que las cuotas que se aplicaran a todos los operadores del sector vitivini-
cola para financiar la realizacion de las diversas actividades seran inferiores a las del periodo que ahora expira.

El acuerdo recoge como hasta ahora dos cuotas: una, por la comercializaciéon de vino envasado, que se fija
en 0,18 €/hectolitro de vino en cualquier formato de envase o volumen, frente a los actuales 0,23 €/hl y otra, por la
comercializacién de vino a granel, cuyo importe es de 0,052 €/hl de vino vendido a granel, frente a 0,065 €/hl ac-
tual. Estas cuotas se aplicardn a todo el vino comercializado en Espafia, al margen de que su destino sea el mercado
domeéstico o la exportacion, con independencia de su origen.

La OIVE plantea acciones de vertebracion sectorial, como el fomento del uso de contratos tipo homologados
para la compraventa de uva y de vino y favorecer la estabilidad de la cadena de valor y también el desarrollo de un
sistema de autorregulacién por la mejora de la calidad y autenticidad de los productos, con el compromiso voluntario

ELABORAMOS VERMOUTHS, MOSCATEL Y VINOS DE LICOR A LA CARTA«GRANEL Y MULTIFORMATO

merto Mﬂr

—— BODEGAS ———
www.mamertodelavara.es

SPECIALISTS IN FORTIFIED AND SWEET WINES: IN BULK, BIE AND BOTTLES



http://www.mamertodelavara.es/

El Correo del Vino Diario

de los operadores de someterse a los controles adicionales a la legalidad vigente, que se establezcan en materia de
elaboracién, composicidon, etiquetado, presentacidén y publicidad, estudios de viabilidad del sistema de autorregula-
cién, determinacion de la norma, sistema de arbitraje y ejecucidn de un plan de control.

Esta Interprofesional trabajara en el préoximo quinquenio en el disefio de una estrategia sectorial, que permita al
vino ser competitivo en un entorno de estabilidad del mercado.

Con ese fin, se pretende analizar y estudiar medidas de ordenacidn de los mercados en el ambito de las normas de
comercializacién de la PAC, asi como estudiar las posibilidades de aplicacién del reglamento comunitario sobre la OCM
Unica, en caso de situaciones de crisis o de mayor volatilidad derivadas de cosechas fluctuantes.

Mediante el acuerdo de extensidon de norma, la OIVE pretende también desarrollar acciones de promocion e in-
formacion del sector vitivinicola espafiol y de sus productos, con campafias de promocidn e informacién tanto en el
mercado interior, como en el exterior; un plan de comunicacidn e imagen del sector vitivinicola espafiol, y |la responsa-
bilidad social sectorial (practicas de comunicacién responsable en base al Cédigo de Comunicacidn Comercial del Vino
y al convenio con Autocontrol de la Publicidad.

Otro aspecto destacado son las acciones de inteligencia econdmica, que quiere llevar a cabo la OIVE para mejorar
la informacién sectorial a disposicién de los operadores (informacion coyuntural sobre el mercado vitivinicola espafiol,
el consumo y el consumidor de vino, exportaciones y comportamiento de mercados exteriores, andlisis de tendencias
futuras de produccién y comercializacién, previsidon de escenarios futuros, etc.

En el ambito de la I+D+i, la OIVE busca su dinamizacién en el sector vitivinicola espafol, transferencia de conoci-
mientos al sector del resultado de proyectos que contribuyan a la aplicacién de innovaciones tecnoldgicas; investiga-
cion sobre vino y salud, y difusién de los resultados, asi como a la sostenibilidad y a la lucha contra cambio climatico,
con la identificacidn y difusidn de acciones de lucha contra este fendmeno para contribuir a la adaptacién y mitigacién
de sus efectos en el vifiedo y en el vino con estudios, actuaciones, difusidon y formacion.
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MINISTERIO
DE AGRICULTURA,
PESCA'Y ALIMENTACION

PROYECTO DE ORDEN APA/ /2016, DE DE JUNIO, POR LA QUE SE
EXTIENDE EL ACUERDO DE LA ORGANIZACION INTERPROFESIONAL DEL
VINO DE ESPANA, OIVE, AL CONJUNTO DEL SECTOR Y SE FIJA LA
APORTACION ECONOMICA OBLIGATORIA, PARA REALIZAR ACTIVIDADES DE
PROMOCION E INFORMACION DEL SECTOR VITIVINICOLA Y SUS
PRODUCTOS, INTELIGENCIA ECONOMICA, VERTEBRACION SECTORIAL,
INVESTIGACION, DESARROLLO, INNOVACION TECNOLOGICA Y ESTUDIOS,
DURANTE LAS CAMPANAS 2019/2020, 2020/2021, 2021/2022, 2022/2023 Y
2023/2024.

El articulo 8 de la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, reguladora de las
organizaciones interprofesionales agroalimentarias, establece que adoptado un
acuerdo en el seno de una organizacion interprofesional agroalimentaria, relativo a
actividades relacionadas con las finalidades definidas en el articulo 3 de dicha ley
que cuenten con un determinado nivel de respaldo, podran extenderse al conjunto
de productores y operadores del sector o producto.

Por otra parte, el articulo 9 de la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, permite que, en
el caso de extension de norma al conjunto de productores y operadores implicados
en un sector, se pueda repercutir a los mismos, exclusivamente, el coste directo de
las acciones, sin discriminacion entre los miembros de la organizacion
interprofesional y los productores y operadores no miembros.

La Organizacion Interprofesional del Vino de Espafa, OIVE, constituida el 30 de
julio de 2014, con estatutos depositados en el Registro del Ministerio del Interior,
adquiriendo personalidad juridica al amparo de la Ley Organica 1/2002, de 22 de
marzo, Reguladora del Derecho de Asociacién, fue reconocida como organizacion
interprofesional agroalimentaria del sector del vino por Orden AAA/2502/2014, de
23 de diciembre, conforme establece la Ley 38/1994, de 30 de diciembre.

La Organizacion Interprofesional del Vino de Espafia, OIVE, ha propuesto la
extension de normas al conjunto del sector, con aportacién econémica obligatoria
para realizar actividades de promocién e informacion del sector vitivinicola y sus
productos, inteligencia economica, vertebracion sectorial y desarrollar programas
de investigacion, desarrollo, innovacion tecnolégica y estudios, durante el periodo
comprendido entre el 1 de agosto de 2019 y el 31 de julio de 2024.

El acuerdo extendido por |la presente orden afecta a las materias relacionadas en
las letras a), b), ¢), d), e), 1), g), i), j). [), m), n), i), 0), p) y q) del articulo 3 de la Ley
38/1994, de 30 de diciembre y abarca cinco campafias vitivinicolas: 2019/2020,
2020/2021, 2021/2022, 2022/2023 Y 2023/2024, siendo las acciones a realizar de
interés econdmico general para todo el sector, ya que produciran un efecto
economico positivo de incremento de la demanda, beneficiando por igual a los
agentes econdmicos integrados en la organizacion interprofesional y a los que no
pertenecen a ésta.
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La Organizacién Interprofesional del Vino de Espafia, OIVE, aprobd, en Asamblea
General Universal de 31 de enero de 2019, el acuerdo objeto de la presente
extension, cumpliendo las exigencias de representatividad y respaldo establecidas
en el articulo 8.2 de la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, dado que tanto los
porcentajes de representatividad acreditados por |la organizacién interprofesional en
el momento de su reconocimiento, como los reflejados en el expediente de
solicitud, de acuerdo con los ultimos datos que la interprofesional ha suministrado,
superan los minimos exigidos.

Mediante Resolucion de |la Direccion General de la Industria Alimentaria de 3 de
abril de 2019, se sometié al tramite de informacion publica la propuesta de
extension de norma y de aportacion economica obligatoria, de conformidad con el
articulo 24 de la Ley 50/1997, de 27 de noviembre, del Gobierno.

La solicitud de extension ha sido informada favorablemente por el Consejo General
de Organizaciones Interprofesionales Agroalimentarias, de acuerdo con el articulo
15.3.b) de la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, en su reunién plenaria de XX de
2019.

Por lo expuesto, en uso de las competencias atribuidas en los articulos 8 y 9 de la
Ley 38/1994 de 30 de diciembre y en el articulo 15 de su reglamento, aprobado por
Real Decreto 705/1997, de 16 de mayo, dispongo:

Articulo 1. Objeto.

Se aprueba la extensién de normas, al conjunto del sector del vino, del acuerdo de
la Organizacion Interprofesional del Vino de Espafa, OIVE, para realizar
actividades de promocion e informacion del sector vitivinicola y sus productos,
inteligencia economica, vertebracion sectorial y desarrollar programas de
investigacion, desarrollo, innovacion tecnolégica y estudios, con aportaciones
econdmicas, para financiar las mismas, de los operadores del sector vitivinicola en
Espafia.

Articulo 2. Periodo de vigencia.
Se aprueba la extension de normas y la aportacién econdmica obligatoria para

cinco campanas vitivinicolas durante el periodo comprendido entre el 1 de agosto
de 2019 y el 31 de julio de 2024.

2

a4 11/06/2019



El Correo del Vino Diario

MINISTERIO
DE AGRICULTURA,
PESCA Y ALIMENTACION

Articulo 3. Finalidades de la extension de norma.
Mediante la extension de norma se desarrollaran las siguientes finalidades:

1. Promocién e informacion del sector vitivinicola espafiol y sus productos.

a) Campafias de promocion e informacién en el mercado interior para consolidar el
cambio en la tendencia del consumo del vino en Espafia. Informacidén sobre
pautas de consumo moderado y responsable en coherencia con las politicas de
salud publica de prevencion del abuso del alcohol.

b) Promocién e informacién en mercados exteriores para mejorar la imagen, el
conocimiento de los vinos de Espafia en el exterior y su posicionamiento:
definicion estratégica, seleccion de mercados prioritarios y ejecucion de acciones
efectivas.

c) Plan de comunicacion e imagen sobre el sector vitivinicola espafiol. Puesta en
valor del vino y del sector vitivinicola: aspectos econémicos, sociales y culturales;
contribucion a la preservacion del medio ambiente, fijacion de la poblacion rural y
dinamizacién de la economia rural; beneficios del consumo moderado de vino en
el contexto de una dieta equilibrada.

d) Responsabilidad social sectorial. Fomento y difusién en el sector y a lo largo de
la cadena de valor de practicas de comunicacion responsable en hase al Cddigo
de Comunicacion Comercial del Vino y al convenio con Autocontrol de la
Publicidad.

2. Inteligencia econdmica.

a) Mejora de la informacion sectorial a disposicion de los operadores: informacion
coyuntural sobre el mercado vitivinicola espafiol, el consumo y el consumidor de
vino, exportaciones y comportamiento de mercados exteriores. Analisis de
tendencias futuras de producciones y mercados, prevision de escenarios a futuro.

b) Acciones destinadas a facilitar el acceso a mercados exteriores y eliminacion de
barreras comerciales. Establecimiento de lineas de cooperacion internacional.

3. Vertebracion sectorial.

a) Fomento de la estabilidad de la cadena de valor del vino. Elaboracién, difusion y
promocion del empleo de contratos tipo homologados para la compraventa de uva
y de vino. Explotacién de la informacion agregada que resulte de los mismos.
Actividades y materiales divulgativos y formativos dirigidos a los viticultores.

b) Desarrollo de un sistema de autorregulacién por la mejora de la calidad y
autenticidad de los productos. Compromiso voluntario de los operadores de
someterse a los controles que se establezcan, adicionales a la legalidad vigente, en
materia de elaboracion, composicion, etiquetado, presentacion y publicidad.
Estudio de viabilidad del sistema, determinacién de la norma, sistema de soporte
de la informacién, sistema de arbitraje y ejecucién de un plan de control.
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c) Disefio de una estrategia sectorial que le permita ser competitivo en un entorno
de estabilidad. Analisis y estudio de medidas de ordenacion de los mercados en el
ambito de las normas de comercializacién de la PAC. Estudio de las oportunidades
que ofrece el Reglamento (UE) 1308/2013 para las situaciones de crisis o mayor
volatilidad por efecto de las cosechas fluctuantes. Estudios econométricos sobre la
elasticidad de los distintos componentes del balance vitivinicola en un contexto de
negocio internacional.

4. Investigacion, desarrollo e innovacion.

a) Dinamizaciéon de [+D+i en el sector vitivinicola espafiol, transferencia de
conocimientos al sector del resultado de proyectos que contribuyan a la
implantacion de innovaciones tecnologicas.

b) Investigacion sobre vino y salud y difusion de los resultados.

¢) Sostenibilidad y cambio climatico: identificacién y difusion de acciones de lucha
contra el cambio climatico que contribuyan a la adaptacién y mitigacion de sus
efectos en el vifiedo y en el vino. Incluye estudios, actuaciones, difusién y
formacion.

5. Buen gobierno y transparencia en la puesta en marcha y gestion de la extension
de norma. Actuaciones de difusion de informacion a los operadores del sector
sobre la aplicacién de los fondos recibidos, objetivos alcanzados, asi como detalle
del funcionamiento, procedimientos para la toma de decisiones y control de las
actuaciones derivadas de la presente extension de norma.

Articulo 4. Aportacion economica obligatoria.

1. Se establecen dos cuotas: una cuota de comercializacion de vino envasado y
otra cuota de comercializacion de vino a granel. El montante econdomico de la cuota
de envasado sera de 0,18 €/hl de vino vendido envasado en cualquier formato o
volumen y el de la cuota de granel, de 0,052 €/hl de vino vendido a granel. Las
citadas cuotas han sido fijadas tomando en consideracién al conjunto de
operadores de la cadena de valor del vino hasta su puesta en el mercado e
incluyen la produccidon de uva para vinificacion y la elaboracion de los productos, y
guardan proporcionalidad en relacién con su valor afiadido.

2. Ambas cuotas se aplicaran a todo el vino comercializado en Espaia destinado
tanto al mercado domeéstico como a exportacion, independientemente del origen del
mismo. Dicha cuota se devengara, con caracter general, en el momento de la
salida del vino vendido de las instalaciones donde esté depositado, siempre que
dicho movimiento se realice dentro del periodo de vigencia de la extension de
norma y con independencia del afio de produccién del vino.

3. Las cantidades de vino destinadas a la elaboracion de otros productos (sangria,

tinto de verano, vinos aromatizados...), declarados en el cuadro de salidas como
“operaciones propias” en el Anexo lll del Real Decreto 739/2015, de 31 de julio,
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sobre declaraciones obligatorias en el sector vitivinicola, tendran la consideracion
de vino vendido a granel a efectos de aplicacion de la cuota.

4. Por el contrario, las salidas de vino con destino a destilaciéon y a vinagreria no
estaran sujetas a la cuota de comercializacion. Igualmente estaran exentas del
pago de la cuota de extension de norma las salidas de vino elaborado o envasado
por encargo del propietario del mismo. En el caso de devoluciones comerciales que
ya devengaron y pagaron cuota, la siguiente comercializacion quedara exenta del
pago de la misma.

5. Estan obligados al pago de las cuotas que se establecen en la presente orden:

a) Los productores y almacenistas de vino o los propietarios de las existencias de
vino que no sean consumidores privados o minoristas. A estos efectos se
consideraran minoristas las personas que ejerzan profesionalmente una actividad
econdmica lucrativa que implique la venta de vino en pequefias cantidades
directamente al consumidor, excluidos los que utilicen bodegas equipadas para el
almacenamiento y el envasado de los vinos en grandes cantidades.

b) Las personas fisicas o juridicas no comprendidas en el apartado anterior que
comercialicen en el mercado doméstico vino de origen no espafiol.

6. En el caso de las bodegas que integren la oferta de su vino a traves de una
entidad integradora o pertenecientes a un mismo grupo empresarial, cualquiera que
fuese la naturaleza juridica de éstas, los movimientos o transacciones de vino
desde las bodegas a su entidad integradora o entre si se consideraran de caracter
interno, y por tanto, no devengaran cuota. Para poder acogerse a este régimen, la
entidad integradora o grupo empresarial estara obligada a comunicar a OIVE la
relacion completa de sus bodegas vinculadas societariamente. En ningun caso se
contempla dentro de estos supuestos la vinculacion exclusivamente comercial
proveedor-cliente.

Una vez iniciada la vigencia de la presente orden de extension de norma, se
mantendra invariable a lo largo de todo el afio la misma relacion de integracion,
aungue podra actualizarse para afios sucesivos, siempre a través de la OIVE v, a
mas tardar, un mes antes de su inicio.

En el caso de que todas o parte de las operaciones internas derivaran en una
empresa vinculada no obligada a estar inscrita en el REOVI y, por tanto, a efectuar
las declaraciones establecidas en el Real decreto 739/2015, debera identificar ante
el servicio de gestién de extension de norma este hecho y presentar propuesta de
identificacién de las obligaciones de cuota.

En cualquier caso, el obligado al pago de las cuotas sera el propietario del vino que

realiza la venta en el momento de la salida de las instalaciones donde esta
depositado.
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Articulo 5. Recaudacion y facturacién de las aportaciones econdémicas obligatorias.

1. El pago del importe de las aportaciones econdmicas obligatorias se realizara por
los obligados al pago en el plazo maximo de 30 dias después de la emision de la
factura correspondiente a cada declaracién obligatoria de vino y mosto establecida.

2. En el caso de los productores cuya produccién de vino y mosto sea inferior a
1.000 hectdlitros, el pago del importe de las cuotas debidas se realizara una unica
vez por afo en un plazo maximo de 30 dias, contados a partir de la emision de la
factura tras la presentacion de la declaracion obligatoria de vino y mosto del mes
de agosto.

3. Los pagos se realizaran mediante transferencia o domiciliacion bancaria a la
cuenta corriente dispuesta a tal efecto por OIVE. En ningun caso se admitira como
forma de pago valida pagarés que tengan un vencimiento superior a 30 dias desde
la fecha de emisién de la factura.

4. OIVE emitira una factura a los obligados al pago por el importe de las cuotas
devengadas. OIVE elaborara instrucciones detalladas destinadas a los operadores
del sector para el correcto funcionamiento del proceso de recaudacion

Articulo 6. Destino de los recursos aportados por extension de norma.

1. De acuerdo con lo dispuesto en la Ley 38/1994, de 30 de diciembre, los recursos
generados por estas aportaciones, solo podran destinarse para los fines
establecidos en esta extension de norma.

2. A lo largo de las cincos camparnas de vigencia de la presente extension de
norma se asignara, al menos, el 80 por ciento del total de las aportaciones a las
acciones de promocion e informacion del sector vitivinicola espafiol y sus
productos, descritas en el articulo 3.1 de la presente orden.

3. En ningun caso se destinara mas del 10% de los recursos generados por la
extension de norma a las labores de coordinacion, seguimiento, control de las
distintas actuaciones a ejecutar, a la propia gestién de la extension de norma y la
informacién a todos los operadores sobre la misma.

4. Plan anual de actuaciones. Anualmente, antes del inicio de las actuaciones, la

Junta Directiva de OIVE aprobara el plan de actuaciones para la siguiente
anualidad junto con el correspondiente presupuesto de ingresos y gastos.
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Articulo 7. Seguimiento y control de las aportaciones.

1. La Organizacion Interprofesional del Vino de Espafia, OIVE, través de su Junta
Directiva, es la responsable del seguimiento y control de las aportaciones
economicas establecidas en esta extension de norma.

2. OIVE tiene constituida una Comision Delegada para dar apoyo a la Junta
Directiva, presidida por el Tesorero de OIVE, que podra dotarse de los soportes
organizativos necesarios para tal fin, buscando soluciones viables, eficaces y del
menor coste posible. Debido a los datos sensibles que va a manejar, la Comision
se regira por el principio de confidencialidad de la informacion tratada durante las
reuniones y de los documentos de trabajo.

3. La cuenta bancaria dispuesta por OIVE para la recepcion de las aportaciones
economicas obligatorias se sometera anualmente a control por auditoria externa.

4. Cuando se detecte una situacion de irregularidad tipificada como falta por
incumplimiento de pago de la aportacion econdmica obligatoria, la Junta Directiva
de la interprofesional procedera a la informacion y requerimiento de pago a la
entidad infractora de la falta por incumplimiento de la obligacién de pago derivada
de la extension de norma, estableciendo un plazo para la realizaciéon del mismo,
transcurrido el cual, le sera exigible por los procedimientos legalmente previstos.

5. A lo largo de cada campania, para un efectivo control de la implantacién de la
extensidon de norma se auditaran los procesos y a los operadores implicados a
partir de sus declaraciones.

6. La interprofesional arbitrara un plan de control con el fin de determinar que las
declaraciones se ajustan a la realidad, haciéndose especial hincapié en las
excepciones y en los movimientos internos con bodegas e instalaciones vinculadas.

7. En el supuesto de que se detecten incumplimientos de la extensién de norma,
OIVE podra denunciar los casos a la agencia de Informacion y Control Alimentarios
(AICA) y a la autoridad competente nacional o autonémica, pudiéndose iniciar, en
su caso, un procedimiento judicial por impago de las cuotas correspondientes.

8. Toda la informacién generada como consecuencia de la extension de norma
sera confidencial y se aplicara la Ley Organica 3/2018, de 5 de diciembre, de
Proteccion de Datos Personales y garantia de los derechos digitales y el
reglamento (UE) 2016/679 del parlamento europeo vy del Consejo, de 27 de abril de
2016, relativo a la proteccién de las personas fisicas en lo que respecta al
tratamiento de datos personales y a la libre circulacién de estos datos y por el que
se deroga la Directiva 95/46/CE (Reglamento general de proteccion de datos).
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Articulo 8. Prérroga de la extension de norma y régimen de los recursos
financieros.

1. Si transcurrido el periodo de vigencia de la extension de norma, existiese un
remanente de recursos procedentes de las aportaciones, debera destinarse a
financiar las actividades de la interprofesional previstas en la presente orden de

extensién de norma, en su prorroga o en las que expresamente se recojan en una
nueva extensién de norma con idénticas finalidades.

2. Unicamente en caso de que no se produzca ninguno de los supuestos
anteriores, se procedera a la liquidacion del remanente, devolviéndolo
proporcionalmente a las cantidades aportadas en la ultima campafia, una vez
queden liquidadas vy finiquitadas todas las obligaciones de la interprofesional.

Disposicién final unica. Entrada en vigor.

La presente orden entrara en vigor el dia 1 de agosto de 2019.

Madrid, de julio de 2019

EL MINISTRO DE AGRICULTURA, PESCA
Y ALIMENTACION

Luis Planas Puchades

EN ESTE NUMERO LES ADJUNTO LA LEGISLACION EURO-
PEA SIGUIENTE, QUE POR SU EXTENSION NO LA PUEDO
PUBLICAR PERO QUE ES INTERESANTE CONSERVAR

REGLAMENTOS

* Reglamento Delegado (UE) 2019/934 de la Comisidn, de 12 de marzo de 2019, por el que se com-
pleta el Reglamento (UE) n.o 1308/2013 del Parlamento Europeo y del Consejo en lo que se refiere a las zonas
viticolas donde el grado alcohdlico pueda verse incrementado, las practicas enolégicas autorizadas y las restric-
ciones aplicables a la produccidn y conservacion de los productos viticolas, el porcentaje minimo de alcohol para
subproductos y la eliminacién de estos, y la publicacién de las fichas de la OIV 1

* Reglamento de Ejecucion (UE) 2019/935 de la Comisién, de 16 de abril de 2019, por el que se es-
tablecen disposiciones de aplicacion del Reglamento (UE) n.o 1308/2013 del Parlamento Europeo y del Consejo
en lo que se refiere a métodos de andlisis para determinar las caracteristicas fisicas, quimicas y organolépticas de
los productos viticolas y las notificaciones de las decisiones de los Estados miembros relativas a los aumentos del
grado alcohdlico natural 8
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La Conferencia Sectorial de Agriculturay
Desarrollo Rural acuerda la distribucion
de 326,5 millones de euros entre las CCAA
para programas agricolas, ganaderos, de
alimentacion y de desarrollo rural

Para apoyar al sector vitivinicola se distribuyen 163,9 millones de euros, destinados a la
reestructuracion y reconversion de viriedos, al Programa de Apoyo al Sector Vitivinicola
Espariol 2019-2023 y para los programas de promocion del vino en mercados de terceros

paises
CCAAEnNcabezado tabla ASIGNACION
ASIGNACK SECTOR VITIVINICOLA
2020Encabezado
tabla Para apoyar al sector vitivinicola espafiol, la Conferencia Sectorial
c ha acordado la distribucion de 72.532.000 euros para la medida

de reestructuracién y reconversién de vifiedos en el ejercicio
Andalucia 2.058.995 2020, de acuerdo con los criterios acordados en la Conferencia

Sectorial de julio de 2012.

Aragon 2.800.000
En esa Sectorial se determind que en el reparto se destinaria el

Baleares 202.787 65% de los fondos en funcién de la superficie de cada CCAA; el

14% en funcién de la inversa del valor de la produccién por Co-

munidad Auténoma; otro 14% en base al vino declarado con Indi-

cacion Geografica en una CCAA respecto a su produccion de vino,

el 2% para Galicia, Canarias y Baleares para tener en cuenta el

Catalufia 5.433.331 sobrecoste que significa par a estas regiones y el 5% restante pa-
ra las entonces regiones de convergencia.

Castilla-La Mancha 36.651.940

Castillay Ledn 4.750.000

Extremadura 6.951.412
La Conferencia Sectorial ha emitido también informe favorable a

Galicia 2.000.000 la lista definitiva de solicitudes de ayuda de la segunda convoca-
toria en la medida de inversiones del Programa de Apoyo al Sec-

Madrid 194.109 tor Vitivinicola Espafiol 2019-2023 y que supone la aprobacion de
Murcia 1.155.670 179 operaciones que corresponden al 5,03% de la inversién, con
una ayuda de 29.848.188 euros y de 11.652.537 euros correspon-
Navarra 922.792 dientes a los ejercicio FEAGA 2019 y 2020, respectivamente
Pais Vasco 610.000 También se han distribuido 49.985.515 euros para los programas
de promocidn del vino en mercados de terceros paises. Unos pro-
La Rioja 2.982.577 gramas que persiguen fomentar el conocimiento de las
Valencia 5.818.387 carac'.cerl"sticas % cuali.dades de los vinf)s' ,espaﬁoles, .c.on el fin de
contribuir a la mejora de su posicidon competitiva y a la
TOTAL 72.532.000 consolidacion o, en su caso, a la apertura de nuevos mercados.

AGROVIN

~—"  Comprometidos con la Enologia
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Comunidad N° de Inversion 2020En- Subvencién Inversion 2021En- Subvencién 2021Enca-
AutéonomaEn- solici- cabezado tabla 2020Encabezado cabezado tabla bezado tabla
cabezado tudes tabla
tabla apro-

badas

Enca-

bezado

tabla

B+C

Andalucia 4 5.227.424,87 1.219.366,07 348.861,39
Aragon 5 4.110.738,65 1.207.174,03 2.348.121,48 730.484,01
Baleares (llles) 2 859.882,7 195.788,84 62.175,98
Canarias 10 1.352.222,58 846.182,40 602.450,73 424.355,26
Castilla - La 28 27.852.781,88 8.145.172,29 5.030.402,31 1.719.782,96
Mancha
Castillay Leon 40 25.541.218,73 7.230.336,27 8.026.139,26 2.839.871,12
Cataluia 33 11.534.572,07 3.409.210,35 3.631.149,11 1.107.449,53
Comunitat 14 5.746.679,62 1.490.025,80 1.277.316,40 617.173,01
Valenciana
Extremadura 3 1.019.254,04 355.577,77 392.577,59 209.154,88
Galicia 17 4.334.318,21 1.256.060,72 2.249.938,85 719.216,40
Madrid 1 280.731,9 48.069,44 36.150,13
(Comunidad
de)
Murcia 5 5.037.531,85 1.043.423,54 289.598,75 554.715,64
(Region de)
Navarra 11 2.709.510,28 488.676,01 97.628,67
(Comunidad
Foral de)
Pais Vasco 3 6.439.779,23 1.922.133,05 5.596.199,48 1.688.660,57
Rioja (La) 3 3.486.250,17 990.991,65 1.473.247,63 496.857,69
Total 179 105.532.896,79 29.848.188,22 30.917.141,59 11.652.537,24

12

Ahora desde la pagina web de esto es vino,

tenemos seccion de quesos

Entra en

www.estoesvino.com

y en el icono de quesos puedes comprar tus

quesos a los mejores precios
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Bodega Otazu impulsa
CCAAEnNcabezado tabla PRESUPUESTO °
EEneanedads tabia su presencia en el
Andalucia 3.043.047 exterior tras alcanzar

Aragon 3.521.300 lOS 42 mercados
Canarias 52.865 ° °
Castilla Ledn 5.690.081 lnternaCIOnaleS

Castilla La Mancha 3.136.330 Bodega Otazu, la bodega navarra liderada por Gui-
llermo Penso, impulsa su presencia internacional

Catalufia 9.100.780 tras estar presente en 42 mercados internacionales,

Extremadura 36.654 a donde destina el 87% de su produccion, alrededor
de unas 400.000 botellas, segun ha informado la fir-

Galicia 905.456 ma en un comunicado.

La Rioja 6.313.360 En concreto, el porcentaje que se destina a la exportaciéon ha ido

Madrid 2 505.954 elevandose cada ejercicio. QueremF),s llegar a 43 paises a ﬁnalgs
del 2019 con una cuota de exportacién cercana al 90%", ha expli-

Murcia 2.548.358 cado el director general de la bodega, Guillermo Penso, que ha
avanzado que trabajan para entrar en San Bartolomé, Ecuador y

Navarra 1.079.911 San Cristébal y Nieves.

Pais Vasco 8.399.404 En la actualidad, sus vinos, elaborados exclusivamente con las

) ) uvas procedentes de las 116 hectdreas de vifiedo propio que ro-

Gz Vel S dean la bodega (Tempranillo, Cabernet Sauvignon, Merlot, Caber-

ORGANISMOS PUBLICOS ~ 560.470 net Franc, Pinot Noir y Chardonnay) estan presentes en 42 merca-

AMBITO NACIONAL dos, tres mas que en 2017, tras la incorporacién Aruba, Macao y
Costa Rica.

TOTALES 49.985.515

Los principales mercados para la
bodega navarra son Canada, Chi-
na, México y Estados Unidos.
"Tenemos una vocacién global
de excelencia que convive con
vinos que expresan fielmente la
singularidad del 'terroir'del que
provienen", ha subrayado.

Sin embargo, Penso ha explicado
la dificultad que se encuentran
para entrar en algunos merca-
dos. "Generalmente, los paises
productores suelen ser mas
complicados por contar con un
nudcleo duro de consumidores
que buscan potenciar el produc-
to nacional. Los mercados con
monopolio como los escandinavos o Canada siempre me han llamado la atencién por la integracion vertical del ne-
gocio del alcohol y lo eficiente que esas empresas pueden ser en brindar el mayor valor posible al consumidor"”, ha
indicado.

Bodega Otazu, que apuesta por el arte y la naturaleza, es la bodega situada mas al norte de Espafia para la pro-
duccién de vino tinto, ya que se encuentra situada a solo ocho kildmetros de Pamplona y estd enmarcada entre la
sierra del Perddn y la del Sarbil, con el rio Arga como delimitador natural.
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Utiel-Requena celebra el VI Placer Bobal en
Hotel Las Arenas

El Consejo Regulador prepara para la tarde del 17 de junio el evento de presentacion con 23
bodegas y mas de 100 vinos

Utiel (10/06/2017).- El Consejo Regulador de la Denominacién de Origen Utiel-Requena celebrara durante la tarde
del lunes 17 de junio la sexta edicién de su showroom anual de vinos Placer Bobal. El acto tendra lugar en el saldn
Diana del Hotel Las Arenas de Valencia con invitados profesionales de restauracién, distribucion, prensa y consumido-
res amantes de los vinos de la zona. Hay reservado un horario exclusivo para los profesionales, de 17 a 20 horas (con
inscripcidn previa), y otro para publico final, de 20 a 21.30 horas (con entrada libre hasta completar aforo).

El salén acoge la presentacion de mas de cien referencias de vino. La mayoria de las marcas son vinos rosados y tintos
elaborados con la uva autdctona Bobal, y alglin espumoso. También hay tintos y blancos tranquilos de otras varieda-
des de uva autorizadas en la Denominacién de Origen.

En el evento estaran presentes 23 bodegas que exponen en sus stands una seleccidon de sus nuevas afiadas y destacan
en sus mesas sus bobales mas singulares. Significa una firme apuesta por esta variedad local y Unica, que cada vez es
mas demandada en los mercados nacional e internacional.

También asiste la Ruta del Vino de la DO Utiel-Requena, que aglutina la oferta enoturistica de esta zona de interior
Placer Bobal 2019

Fecha: 17 de junio de 2019

Lugar: Hotel Balneario las Arenas (Valencia)

Horario: de 17 a 20 h (profesionales) y de 20 a 21.30 horas (publico final)

23 bodegas presentaran sus vinos

Placer bobal para los sentidos BLANCO

.

8008,
GALA VINOS / MOSTOS / ALCOHOLES

Agente Comercial colegiado
Plaza del Portal, N2 4- 12 - Pta. 3

. 46340 - Requena (Valencia) - Tel./Fax: 96 230 13 92
Agricultura -
siome S www.fidelgala.com - fidelgala@fidelgala.com
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Coag augura una produccion de vino
similar a anos anteriores en Extremadura

La organizacion agraria Coag Extremadura augura una produccion de vino en valores me-
dios de los ultimos arios si el verano transcurre en condiciones normales, ya que la evo-
lucion de las plantaciones ha registrado "un muy buen comportamiento”.

f

El presidente de la organiza-
cion Juan Moreno, ha afirmado a
Efe que las condiciones climatol6-
gicas han sido buenas para las
vifias, asi como para el crecimien-
to de las uvas, y las plantas no se
han visto afectadas ademas por
ataques de enfermedades como
las del oidio o el mildiu.

Las condiciones de crecimiento de [ g
la vid son este afio "mejores" con
respecto al ejercicio pasado, por

lo que se esperan buenos resulta-

dos si el verano se desarrolla con = Oeldiario.es

una climatologia habitual y sin ' EXTREMADURA
sobresaltos.
Las expectativas por tanto son buenas, pues el vifiedo se encuentra en condiciones éptimas, situacidn que contrasta
con otras comunidades auténomas donde se prevé una menor produccion debido al agotamiento de las plantas.
Los datos medios de los ultimos afios fijan una produccién en la region en torno a los 3,5 millones de hectélitros.

En opinién de Juan Moreno, la produccion de este afio podria ser ligeramente superior incluso a la registrada el pa-
sado ejercicio "si todo transcurre con normalidad", a causa del buen comportamiento del cultivo en los meses pre-
vios al verano.

Bodegas Torres compra la mayoria de El
Petit Celler

El grupo toma el control de la empresa fundada por Sebastia Lozano a través de su nueva
comercial, Excelsia Vinos y Destilados.

Familia Torres, el mayor grupo vinicola de Catalunya, ha reorganizado en el Ultimo afo todo su sistema de distri-
bucién y comercializacién de sus vinos en Espafia. Para ello, la compaiiia familiar constituyé Excelsia Vinos y Destila-
dos, una filial participada al 100% y a la que transfirié toda su fuerza comercial en el mercado espafiol.

Desde el 2 de enero de 2018, Excelsia se ocupa de la comercializacidon de todas las marcas de vino y brandy de
Torres en Espafia, ademas de distribuir otras marcas espafiolas de prestigio -como Clos Mogador o Vega Sicilia- e im-
portar ensefias como Chateau Mouton o el champdn Lanson.

o SANTORAL Y FRASE DEL DIA 11 DE JUNIO
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Iw: Bodegas, Empresas

Pago de Carraovejas compra la iconica
bodega de Emilio Rojo

La marca de Ribera del Duero suma también Viiia Mein en O Ribeiro para "un gran vino
blanco nacional”

La bodega Pago de Carraovejas, de Ribera del Duero, comprara las bodegas de Emilio Rojo y Vifia Mein, situadas
en pleno corazén de la Denominacién de Origen Ribeiro. Ya han firmado un preacuerdo y entre hoy y mafiana lo ha-
ran definitivamente oficial. El colleiteiro Emilio Rojo asegura que se trata de poner en marcha un proyecto "moi im-
portante, no que eu e Vifia Mein seguiremos ao frente das adegas para facer un gran blanco de ambito nacional".

Ambas bodegas de O Ribeiro seguirdn produciendo la misma cantidad limitada de vino por tratarse de colleitei-
ros dentro de un proyecto estrella, tal y como lo califica Emilio Rojo.

Pago de Carraovejas, ubicada en Pefiafiel, tendra presencia en la denominacién mds antigua de Galicia con dos
bodegas pioneras en la recuperacidn de las variedades autdctonas y la elaboracién de unos vinos de gran calidad.
Emilio Rojo es el propietario y enélogo de la bodega situada en el municipio de Arnoia. El vifedo estd comprendido
por 0,5 hectareas repartidas en cuatro parcelas situadas en llano y 1 hectarea ubicada en una ladera. Cultiva las va-
riedades Treixadura, Lado, Loureira, Albarifio y Torrontés. Segun recuerdan en O Ribeiro, su vino blanco fue el prime-
ro de esta denominacién que caté el rey Juan Carlos y su marca salié en la pelicula "Vicky Cristina Barcelona", de
Woody Allen; y en "Los girasoles ciegos" de José Luis Cuerda.

Los vinos de Vifia Mein estan hechos con variedades autdctonas principalmente con la tradicional Treixadura a la que tam-
bién le afiade Godello, Albarifio, Loureiro, Torrontés y Lado. Posee 16 hectareas de viias situadas en las mejores laderas del valle
del Avia, en San Clodio y Gomariz. Su propietario es Javier Alén, natural de Leiro, pero que reside en Madrid, en donde ejerce
como abogado, ademas de dirigir otros negocios. Vifia Mein fue de las primeras bodegas con casa de turismo rural.

La Regién

.
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El godello capta bodegas para Valdeorras

El bum del godello situd las vifias y bodegas de la Denominacidn de Orixe Valdeorras en la diana de un buen
numero de bodegas foraneas. Los primeros en ver las posibilidades del caldo fueron Rafael Palacios y la Compafiia
de Vinos Telmo Rodriguez, que comenzaron a producir vino de vifiedos valdeorreses a principios de siglo. Ellos
abrieron el camino a otras sociedades que también supieron ver las cualidades de los caldos de la comarca. Poste-
riormente, fueron desembarcando en la comarca Bodegas Avanthia, del Grupo Jorge Ordéiez (de la DO Sierra de
Malaga y presente en otras 13 denominaciones espafolas); Grupo Vinigalicia (presente en el Ribeiro, Rias Baixas y
Ribeira Sacra); Pago de los Capellanes (DO Ribera de Duero) o la Compafiia Vinicola del Norte de Espafia

"CVNE" (DO Rioja).

17

vinos de

madrid

Corrany e Regualador DOL

Salon de los Vinos de Madrid en Washington

Madrid, 7 de junio de 2019.- El proximo martes | | de junio, |2 bodegas de la DOP Vinos de
Madrid presentan sus vinos en Washington, DC, en el conocido Barcelona Wine Bar en una cata
dirigida al publico profesional que tendra la ocasion de conocer de primera mano los Vinos de
Madrid que apuestan por su presencia en el mercado americano, el primer destino en la actualidad
para la Denominacion de Origen.

Estaran presentes los siguientes productores: Bodegas Licinia y Muss, de Morata de Tajufia, El
Regajal de Aranjuez, Vinos Jeromin de Villarejo de Salvanés, Bodegas Tagonius de Tielmes,
Bodegas y Vinedos Pedro Garcia y Tierra Calma de Colmenar de Oreja. Ademas de Bodega
Marafiones, Bodega Miguel Santiago, Bodega Valleyglesias y Bernabeleva de San Martin de
Valdeiglesias y Bodegas Nueva Valverde y Valdovin de Villa del Prado.

En una jornada que se inicia a las once de la mafana con la cata magistral a cargo de Gretchen
Thomas, la directora de vinos del grupo de restaurantes Del Frisco’s Restaurant Group, duefios
de Barcelona Wine Bar que cuenta con |4 establecimientos repartidos en varios estados. A la cata
magistral le seguird la muestra a cargo de las mencionadas bodegas, que hasta las cuatro de la tarde
presentaran sus propuestas en la ciudad de Washington, DC por primera vez.

% kK
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Comunidad
de Madrid
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El catedratico Juan Jiménez: «El control
microbiologico permite hacer vinos sin
aditivos ni alérgenos»

El Colectivo Olavidium, vinculado al ambito universitario, ha elaborado un caldo mas salu-

dable, sin sulfitos en su produccion ni conservacion

ABCldesevilla

Llevar la revolucidn cientifica que Louis Pasteur emprendio en el area de la microbio-
logia a un sector tan tradicional como el del vino es uno de los mayores logros conseguidos por el Colectivo Olavi-
dium, una asociacidn sin dnimo de lucro vinculada al ambito universitario, que ha elaborado un vino mas saludable,
sin sulfitos ni otros aditivos en su produccién y conservacion, por lo que estd libre de alérgenos. «El vino es un pro-
ducto biotecnoldgico de base microbiana, y controlando muy bien esa flora microbiana se pueden generar vinos
muy novedosos, tecnoldgicamente avanzados y sin renunciar a su calidad organoléptica», declara el presidente del
Colectivo, Juan Jiménez, catedratico de Genética de la Universidad Pablo de Olavide y ex Rector de la institucién aca-
démica.

¢Como nace el Colectivo Olavidium?

Sus 14 miembros fundadores pertenecen a la Universidad Pablo de Olavide (UPO) de Sevilla y se generd hace
unos cinco anos, casi por inercia de lo que es nuestro trabajo de investigacién. Esta centrado en el uso de la levadura
como organismo industrial, con una linea especifica de estudio de las levaduras del vino. A raiz de ese trabajo, vimos
gue en la vinificacion se pueden introducir muchos elementos tecnoldgicos desde el punto de vista del control de las
levaduras y de los microorganismos que la fermentan, y empezamos a hacer vinificaciones especiales con levaduras
especiales, hasta desarrollar un nuevo vino sin aditivos ni alérgenos que, como no podria ser de otra manera, he-
mos bautizado con el nombre de «Olavidium».

¢Qué caracteriza a este vino?

Es naturalmente dulce. Nace de la fermentacidn del mosto de uva soleada de la variedad Moscatel de grano me-
nudo, con una levadura autdctona de Andalucia aislada y seleccionada por investigadores de la UPO por sus propie-
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dades unicas y su sorprendente poder fermentativo. Esta levadura origina un vino con propiedades organolépticas
extraordinarias y que es autoestable, pues es el propio alcohol y los compuestos antioxidantes que genera la levadu-
ra de forma natural lo que conserva el vino. Por tanto, no tiene sulfitos afiadidos ni otro tipo de conservantes. La so-
ciedad requiere una alimentacion saludable y demanda cada vez mas productos naturales. Este vino encaja perfecta-
mente en esta nueva tendencia de consumo.

En el sector vitivinicola es habitual que se seleccionen las variedades de uva para hacer determinados vinos,
pero no tanto las levaduras, éno?

Es menos usual. Normalmente, el agricultor o el bodeguero tienen fe en la uva, que es lo que ve, pero los micro-
organismos no se ven, aunque son los protagonistas en la fermentacidn del vino. No obstante, la dualidad de buscar
lo autdctono tanto en la uva como en la levadura es un tdndem que debe funcionar siempre. Muchas bodegas em-
piezan a ver el potencial de controlar el vino tecnolégicamente desde el punto de la microbiologia. Falta alin que
eclosione esa revolucion de Louis Pasteur en el sector del vino, pues todavia la vinificacién parece que es algo espon-
taneo, pero hay que poner en valor que es producto de seres vivos microbioldgicos y que cuanto mejor se controlen
éstos mejores vinos se podran hacer. Hasta ahora existe un exhaustivo control en otros muchos aspectos: el tipo de
uva, la calidad de la uva, los procesos fisico-quimicos de la fermentacidn, las temperaturas, etc., pero no se ha dado
el paso al control microbiolégico. Por ello, seria interesante que las bodegas incorporaran un perfil técnico endlogo-
microbidlogo.

¢Olavidium estd ya en el mercado?

Si. La idea fue desde el principio hacer un proyecto comercial. Para ello nos hemos apoyado en Bodegas del Pino,
ubicadas en Montalbdn de Cérdoba. Tenemos una produccion limitada de 2.000 botellas amparadas por la Denomi-
nacion de Origen Protegida Montilla-Moriles, que se comercializan a un precio de 10 euros cada una, y es lo que nos
permite seguir con nuestras investigaciones. Se venden muy rapido, por lo que en esta préxima vendimia queremos
ampliar y producir unas 6.000 botellas.

¢Qué nuevas investigaciones relacionadas con el vino sin alérgenos hay en proyecto?

Olavidium es un vino que no es para un consumo diario, por lo que vamos a iniciar una nueva linea de investiga-
cion para desarrollar otros vinos que puedan ser mas horizontales en el dia a dia. Asi, vamos a trabajar experimental-
mente en la UPO en la produccidn de vinos finos sin alérgenos, proyecto que nos ocupard al menos los tres afios si-
guientes. Igualmente, queremos ensayar nuestro Olavidium con otras uvas distintas a la Moscatel, incluso con las no
convencionales como Zalema o Garrido fino, experimentacion en la que trabajaremos a lo largo de 2019.

El control de flavescencia dorada en
viiiedos ecologicos

Una de las amenazas fitosanitarias mas graves en Europa es la flavescencia dorada. Se tra-
ta de una plaga que afecta a la vifia, producida por un fitoplasma de origen bacteriano,
que necesita de un insecto vector (Scaphoideus titanus) para su transmision. La estrate-
gia de control de esta cicadela, en nuestra zona, es un referente a nivel europeo de erra-
dicacion de una plaga de cuarentena. En este articulo se analiza la situacion a la que se
enfrentan las fincas ecologicas de viiiedo y qué alternativas tienen para el control de esta
enfermedad.

Segun las normas de la Orden Re-guladora (3/12/96) y la Orden AAR/ 18/2007 se obliga arrancar las ce-pas
afectadas y realizar tratamientos fitosanitarios en explotaciones viticolas y viveros de vifia. En el momento del ensa-
yo esta obligacién dificulta la certificacidon de las explotaciones de vid ecoldgicas, ya que no existe ningin producto
fitosanitario para el control del vector que esté registrado en agricultura ecoldgica.

El ensayo se realiza en la provincia de Girona, comarca del Alt Emporda, donde se detectaron los primeros fo-
cos de la enfermedad en 1996. Desde el afio 2013 no se ha detectado ninguna vid afectada por el fitoplasma, pero
es una zona de maximo riesgo ya que es fronteriza con Francia donde la plaga estd establecida.

Se ensayan dos productos potencialmente eficaces: las piretrinas naturales y |la azadirectina. Las pri-
meras tienen un buen efec-to de choque, comparable a las piretrinas sintéticas, y la segunda un efecto
residual ya que afecta a la muda de los insectos.

El objetivo que persigue este ensayo es la certificacion de produccidn vitivinicola ecolégica en la DO
Emporda manteniendo la zona libre de flavescencia dorada. Para ello se realiza un ensayo con productos
fitosanitarios que puedan ser admitidos en la certificacion de agricultura ecoldgica manteniendo el mis-
mo nivel de eficacia que con productos de sintesis quimica.
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De la vendimia nocturna al vino
submarino

Ricardo Socas sumerge en el mar su proxima edicion limitada del tinto La Grieta

Ricardo Socas, fundador de la bodega La Grieta Malpais de Maguez en DlarlodELanzarote

2008, ha sido pionero en la vitivinicultura lanzarotefia y gusta de compartir

conocimientos y teorias en torno a la enologia, fomentados por su propia curiosidad y experiencia. Comenzo elabo-
rando un vino casero para su restaurante El Charcdn de Arrieta que no podia comercializar en lugares publicos, por
lo que optd por poner en marcha la bodega Malpais de Maguez bajo la marca La Grieta acogida a la Denominacién
de Origen Vinos de Lanzarote. Explica que el nombre proviene de una zona de la cara noroeste del islote de Alegran-
za, donde vivian su abuelo y su madre, hasta los dieciocho afios.

Cred la bodega con sede en Arrieta tras habilitar una antigua nave agraria. Comenzé produciendo 4.500 litros y
se ha asentado en 22.000, al objeto de convertir la bodega en “una pequeia industria que se mantenga sola”. Sus
inicios para la comercializacién fueron con los vinos blancos malvasia, pero su acierto fue apostar por un tinto de
Lanzarote en el que predomina la listdn negro, la “negra que da la tierra” pero con el aditivo de las variedades mer-
lot, syrah y cabernet sauvignon que reinjertd en los troncos de una pequefa parcela en Maguez y que suponen en-
tre el cinco y nueve por ciento del tinto La Grieta.

“Un tinto diferente”. Asi define Ricardo los caldos que embotella destinados a la restauracidn, principalmente
en Canarias, aunque han llegado a Pais Vasco y Alemania. La introduccién en el mercado del tinto La Grieta comen-
z6 a modo de promocidn. Regalaba una botella de tinto por cada cinco de blanco. Poco después se ha hecho con
varios premios que reconocen la potencialidad de los tintos de Lanzarote.
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Ha sido pionero en realizar una vendimia nocturna y el vino submarino. Ricardo explica que su aficion por la foto-
grafia submarina le llevd a fusionar sus conocimientos del vino y el mar. La primera vez que sumergio el vino fue en
Punta Mujeres a 18 metros de profundidad. Mas tarde, se unié a la iniciativa Bodegas Submarinas de Canarias con
sede en Poris de Abona de Tenerife, donde es el Unico representante de Lanzarote. Asi, dota a su clientela de una
partida anual de vino tinto La Grieta con seis meses de envejecimiento en el mar y para cuya nueva afiada ha abierto
la lista de reservas. También cuenta con una edicidn exclusiva de un centenar de botellas con un envejecimiento bajo
el agua de dos afios. La mitad ya estda comprometida en el mercado noruego. También ha apostado por el rosado
consciente de que “no es un vino que tenga mucho tirén” y espera para la préxima anada 2019 producir un semiseco
especial “con menos azlcares”.

Vino submarino

La experiencia le ha llevado a apostar por sumergir tan sdlo el vino tinto, algo que realiza precisamente en estos
dias. “El blanco se queda demasiado plano, la evolucidn es tan rapida que el acido se lo come, desaparece. En cambio
al tinto le favorece porque tiene bastante estructura”, explica el experto. Los beneficios del mar son, entre otros, que
el oxigeno que viaja en el agua salada es capaz de pasar a través del tapon. “Alimenta al vino y al entrar forzado por
la presién redondea el vino, le da un toque salino, pero mantiene el color joven. No se pardea, como en tierra”, aia-
de.

En la dltima vendimia nocturna de La Grieta se alcanzé el cupo de 60 participantes. Un evento abierto al publico que se ha
convertido, ademas, en un encuentro enogastronémico

El vino se sumerge a 18 metros de profundidad y 2,8 bares de presién. Son los Unicos que trabajan con el tapén
de corcho, microgranulado sin lacrar. “La membrana que separa el vino del agua de mar es un tapdn de corcho micro-
granulado capaz de soportar una presion de 6 bares, lo que permite que los gases disueltos que conlleva el agua de
mar se pasen al vino para que pueda seguir respirando”, destaca.

El tapdn se lo fabrica una empresa francesa, en exclusiva, encargada de realizar el estudio posterior para valorar
las propiedades del mismo. Tras reflotar la produccidn, en torno a la primera semana de diciembre, las botellas de-
ben permanecer en proceso de secado una o dos semanas para la posterior distribucion entre los clientes que han
realizado su reserva para un cupo de 500 botellas. Un vino que saldrad a la venta con un precio de unos 32 euros.
“Somos ademas la Unica bodega en que el bodeguero bucea”, bromea Ricardo. Asi puede comprobar in situ la evolu-
cion de su vino durante estos seis meses que permanece sumergido.

Vendimia nocturna

En la ultima vendimia nocturna realizada en las fincas de la bodega La Grieta se alcanzé el cupo de 60 participan-
tes. Un evento abierto al publico al que convoca anualmente y que se ha convertido, ademas, en un encuentro eno-
gastrondmico. En el mismo continla acudiendo afiada tras afiada un vecino de mas de 80 afios que, tras acabar la
dura jornada de recogida, es el primero en probar el vino que vendimid el afio anterior, junto al resto de eventuales
jornaleros. Ricardo Socas comenta esta como una de las grandes satisfacciones de su dedicacidon a la bodega. Otra es
el logro de alcanzar el reconocimiento de los jurados de certdmenes internacionales. “Sentarme en la misma mesa de
bodegueros que producen millones de litros, con mi pequefia bodega, es una satisfaccion”, comenta orgulloso.

Este viticultor y endlogo se animé también a cultivar pifia tropical con hasta 6.000 plantas en una finca dotada de
tecnologia punta con sistema de riego automatizado, tensidmetro para comprobar la humedad y equipo de control
de luz solar. Pero unas desafortunadas olas de calor acabaron con toda la produccién. A esto se sumé que sufrié un
accidente ocular por lo que acabé desmantelando la finca y regalé las plantas. Ahora la finca se dedica en exclusiva al
cultivo de vifias de merlot, syrah y cabernet sauvignon, también de forma controlada. “Me estoy volcando, desgracia-
damente, en el tinto”, concluye Ricardo.

La mejor seleccién de vinos.

La anica tienda web en la que puedes
combinar el nimero que quieras de bote-|

llas de vino, de una en una
Entra en

www.estoesvino.com \
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Osborne registra unas ventas de 218
millones en 2018, un 6,4% menos

Las ventas de las marcas propias crecieron un 3% el pasado ejercicio

Osborne, propietaria de marcas como Cinco Jotas, Montecillo, Carlos I, Magno y Nordés,
cerro el ejercicio 2018 con unas ventas netas de 218 millones de euros, un 6,4% menos,
frente a los 233 millones de euros registrados en el ejercicio precedente.

El beneficio de explotacién se
situd en los 36,5 millones de euros,
lo que supone una caida del 12%,
respecto a 2017, segun ha informado |
la compafiia en un comunicado. ’

El presidente de la compaiiia, ’
Ignacio Osborne, ha sefialado que
2018 ha sido un "afo clave" para la
compainia. "Hemos renovado y refor-
zado nuestra organizacion y en el que
hemos aprobado un plan estratégico
sustentado en el crecimiento de
nuestras marcas 'premium' y en la
innovacién y el desarrollo del porta-
folio", ha indicado.

En concreto, la firma ha destaca-
do el incremento del 3% que ha re-
gistrado la cifra de negocio de sus
marcas propias, impulsado por el
desarrollo de Nordés, que se ha con-
vertido en la primera marca en Espa-
fa en el segmento de ginebras por encima de 20 euros y que desembarca con éxito en distintos mercados internacio-
nales.

El grupo ha subrayado también el refuerzo del posicionamiento de Cinco Jotas en el segmento del lujo, consoli-
dando su valor en los distintos canales y mercados, manteniendo el impulso de la internacionalizacién y apostando
por la inversién en comunicacién de la marca.

Ademds, considera que la firma del protocolo del porcino en 2018 entre los Gobiernos de Espafia y China supone
una "extraordinaria oportunidad" para esta categoria.

China se ha convertido en el principal destino de los jamones de Cinco Jotas, donde se comercializa uno de cada
tres jamones que vende al exterior y donde tras este acuerdo estiman un "incremento sustancial” en las ventas para
los préximos afios con la homologacion del jaman con hueso.

"La firma del nuevo protocolo de carne de porcino, en el que Osborne participé desde el inicio muy activamente
apoyando a la Administracién espafiola, supondra un importante impulso a las exportaciones de cerdo a China, que
ya ocupan el primer puesto dentro del total de exportaciones agroalimentarias. En el caso de Cinco Jotas, nos permi-
tira reforzar el liderazgo de la marca en el mercado chino, y sin duda impulsara la estrategia de expansion internacio-
nal que llevamos desarrollando en los ultimos afios", ha sefialado Ignacio Osborne en declaraciones a Europa Press.

La compaiiia ha destacado su apuesta por la innovacion y la extensidén de gama en Carlos | (Carlos | Amontillado y
Pedro Ximénez y la edicién exclusiva Carlos | 1520 que se alzé con la medalla de oro en los prestigiosos World Spirits
Awards). Asi, Carlos | es el brandy de Jerez solera gran reserva mas vendido en el mundo.

Por otro lado, en el pasado ejercicio se ha abierto el centro de experiencias enoturisticas de Bodegas Montecillo,
que refuerza su apuesta por el posicionamiento premium, mientras que se sigue reforzando marcas icdnicas como
Anis del Mono, Veterano o Magno.

Osborne ha destacado la consolidacidn de sus principales 'marcas asociadas', entre las que destacan 100 Pipers
Scotch Whisky, Passport Scotch Whisky y Brockmans Gin, y a las que se ha unido en 2018 el ron nicaragliense Flor de
Cafa.

Por ultimo y entre lo hitos del pasado ejercicio, el grupo ha recordado la entrada en la sociedad Galician Original
Drinks como vehiculo para acelerar la innovacion en la categoria de bebidas espirituosas.
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Mendoza vendio vino por un millon de
dolares en China

Una mision comercial con bodegas mendocinas logro colocar vino fraccionado de la pro-
vincia en China, y tienen grandes perspectivas para el futuro.

Cinco bodegas mendocinas que participaron en una gira comercial por China lograron concretar negocios, ce-
rrando exportaciones por un monto total de un millén de ddlares a distribuidores de hoteles, restaurantes y bocas
de expendio domésticas.

Desde la Fundacion ProMendoza -lideres de la misidn- aseguraron que China es un mercado de venta directa,
muy meticuloso, con exigencias de packaging, botellas no ecolégicas, corcho natural, capsulas complex, por lo
gue requiere que las bodegas inviertan mads en sus productos para poder venderles.

Ademas, enfatizaron en que hoy en China se consume un litro per cdpita, y si con la promocidn se lograra al-
canzar a Japon, que es un mercado cercano y ya consume 3 litros, multiplicado por los 1.600 millones de habitantes
de China, se cerrarian enormes cantidades de ventas.

Los negocios

Domaine Le Billoud, perteneciente al empresario Santiago Gird Billoud, firmd un convenio con un importador
chino de la ciudad de Guangzhou para distribuir sus vinos en Guangdong. El convenio se concretara en los 24 meses
y se enviaran 8 contenedores de toda la linea de vinos clasicos de la bodega, clasicos, reserva y gran reserva, con un
precio de entre 3 y 10 délares la botella. La misma empresa conocié en el Road Show de la ciudad de Ningbo reali-
zado el sabado pasado y vendié 125 cajas mas a la empresa rusa Tampa Partner Onmschina radicada en China,
quien utilizard una tercera parte de la compra para muestras con el fin de crecer en el mercado.

Andeluna vendié un contenedor full de 1.400 cajas y 10 mil botellas aproximadamente. En este caso todos los
vinos vendidos son tintos, un 80% de botellas de varietal Malbec y el resto de Cabernet Sauvignon, a un precio
estimado de 5 ddlares la botella. Se trata de un importador y distribuidor de Shanghai que conocid hace un afo en
una feria de China y que recibié en Mendoza hace 2 meses, para mostrarle su bodega. Ademds, Andeluna, vendié
parte de sus vinos almacenados en el Hub Logistico de Jerui en Shanghdi, 2 pallets en Beijing y 4 palets Shanghdi, de
un contenedor full que llegara a fin de mes a China.

Los Haroldos, vendid un contenedor de 9 mil botellas varietales y reserva tintos y blanco dulce de entre 2,5y
4,8 dolares la botella de la gama reserva 12 meses barrica con una marca exclusiva para China. Pero, ademads, en
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agosto la bodega despachara otro contenedor en el marco del Moon Festival, el dia del trabajador y el Aiio Nuevo
Chino, para un distribuir en hoteles de 5 estrellas y de restorantes destacados, Shanghai y alrededores.

Sulmineira vendié 10 contenedores de vino a granel angellotta, un vino tinto de alto color, en una operacién con
un importador de Italia que fraccionara el vino para distribuir a toda Europa. La misma empresa vendié un contenedor
a Shanghai de vinos varietales Torrontés, Malbec y Malbec Rose, Cabernet Sauvignon, Tempranillo, Chardonnay y Bo-
narda.

Don Cayetano concretd la venta de 10 contenedores de vino a granel con un importador que conocid en la feria
WBWE Asia y tiene sede en la ciudad de Yantai. Los vinos vendidos son blend de tinto Bonarda, Syrah y Tempranillo.

La Camara Argentina de Vino a Granel, acompafiada por funcionarios de ProMendoza, firmd ayer un convenio
marco con la empresa china DFO para el fraccionamiento de vino a granel argentino, en el marco del proyecto de un
centro de desarrollo multisectorial que estara ubicado en el norte de China y que tendra una extension de 1,2 millo-
nes de hectdreas, cuyo propdsito incluye la importacién de vino.

El convenio establece ademas que se creard una empresa binacional y que el conocimiento del vino sera aporta-
do por la Cdmara Argentina de Vino a Granel, que el fraccionamiento y la distribucién del vino estara a cargo de DFO
y que ambos serdn los responsables de la promocidn del vino en las regiones de China.

El proyecto espera ver la luz el afio proximo y una vez que el mercado del norte esté abastecido, se espera derra-
mar con el producto vinico y la promocién hacia el sur.

Negociaciones en tren bala

Es conocido para los empresarios de la provincia, que el desarrollo de los negocios con China suelen ser a largo
plazo. Sin embargo, las negociaciones para la firma de este convenio comenzaron en noviembre pasado, en la Mi-
sién técnica de ProMendoza, que incluyd la participaciéon en la feria CIIE 2018 Shanghai (China International Import
Export).

Alli la Cdmara y la empresa se conocieron y empezaron a organizar un proyecto conjunto que se concreto ayer
con la firma del convenio marco. La institucionalidad y la frecuente visita de empresarios argentinos en el mercado
chino, generaron la confianza para avanzar en un proyecto de esta magnitud.

Primara parada en China: Tianjin

ProMendoza comenzé su primera gira 2019 a China con 31 bodegas (16 de vino fraccionado y 15 de vino a gra-
nel) y una nutrida agenda de actividades en 5 ciudades.

Ayer las empresas las empresas comenzaron su tarea de promocidn de vinos en la ciudad de Tianjin, una ciudad
portuaria al noroeste de China, en donde se concretd una degustacion de las bodegas mendocinas con posibles ven-
dedores. El evento se desarrollé en las oficinas Global Outlets Group, el operador que aloja el Hub Logistico argen-
tino en la ciudad de China. Y concluyd son el recorrido de los depdsitos refrigerados para vinos.

Fuente: https://www.losandes.com.ar/article/view?slug=firmaron-un-convenio-con-la-empresa-china-dfo-para-
fraccionar-vino-argentino-a-granel

Sin embargo, las primeras indicaciones sugieren que la cosecha traera algunos vinos excelentes. "Como siem-
pre, el afio trajo desafios para nuestros vignerons en este vasto pais", dijo el comprador de Bibendum para Austra-
lia, Jamie Avenell. "Sin embargo, cuando se comprometen los rendimientos, a menudo se ve un auge de calidad, y

me complace escuchar que nuestros productores informan sobre un fantdstico sabor, acidez y elegancia".
Valles de Clare y Eden
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El endlogo de Rieslingfreak John Hughes "no podria
estar mas feliz" con sus Riesling distintivamente puros este
afio. Pero mientras que la calidad se ve bien, los rendi-
mientos se redujeron en un 50% en Clare y en un 20% en
Eden Valley.

Sin embargo, Hughes se mantiene optimista y dice
qgue "aunque estos numeros pueden parecer altos, algu-
nos cultivadores de uva roja tuvieron un descenso del 70-
90% durante la temporada". La escarcha durante el creci-
miento de los brotes, la sequia y los vientos salvajes du-
rante la floracién crearon dolores de cabeza particulares
para los endlogos.

"Nunca antes habia visto condiciones climaticas esta-
cionales como esta", agregd Hughes, quien usd una
"crema solar" a base de arcilla para proteger las vides y las
bayas. Las uvas se cosecharon antes de lo normal para
reducir el contacto con el sol, luego las bayas verdes fres-
cas se trituraron y se drenaron, pero no se presionaron,
para minimizar el contacto con la piel y conservar su pure-
za caracteristica.

Los grampos

Después de la primera cosecha de Adam Louder como
endlogo jefe en Mount Langi Ghiran , no puede esperar a
compartir su Shiraz con el mundo. "Estamos viendo mucha
profundidad y un fuerte perfil de sabor en todo el table-
ro", dijo. El Langi Shiraz es uno de los que hay que tener
cuidado, con una buena definicién de fruta, especias y
mineralidad, mientras que. Pinot Gris y Riesling también
se ven emocionantes.

Los grampos experimentaron condiciones secas y el
clima frio durante la floracidn de esta cosecha, lo que dio
como resultado rendimientos mas ba-
jos. Afortunadamente, cuando llegd la lluvia, llegd en el
momento adecuado, antes de la floraciéon y nuevamente
antes de la puesta en marcha. Una rafaga de clima calido
desde finales de febrero hasta marzo significé que todo
estaba en la cubierta para llevar la fruta a una madurez
Optima. La calidad resultante es fuerte a pesar de que los
niveles de cultivo disminuyen en un 30% en promedio. "Se
espera que la calidad sea sobresaliente en todas las varie-

dades", dice el principal viticultor DamienSheehan.
Rio margaret

El endlogo jefe de Fraser Gallop , Clive Otto, estd muy
entusiasmado con la ultima cosecha y después de un cui-
dadoso adelgazamiento previo a la cosecha, dice que su
Chardonnay ha "superado las expectativas tanto en rendi-
miento como en uniformidad".

La cosecha fue lenta y constante en el rio Margaret,
donde la lluvia de octubre (los niveles mas altos desde
2007) y la floracion irregular prepararon el escenario para
los rendimientos mas bajos, y el clima frio en noviembre
pospuso el inicio de la cosecha en dos semanas. Pero la
estacion mas fria tenia un revestimiento de plata, lo que
lleva a una lenta acumulacion de azucar, el desarrollo del
sabor y la retencién de la acidez natural, lo que se suma al
Chardonnay de alta calidad.

Al igual que en 2018, un suave final de verano sin pi-
cos de calor extremo ha dado lugar a intensos sabores y
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colores en variedades rojas, junto con una buena estructu-
ra acida.
Xanadu

El endlogo jefe Glenn Goodall informa que 2019 es
una de las mejores afiadas que puede recordar pa-
ra Xanadu Chardonnay. Las condiciones de maduracion
mas frias de lo habitual han resultado en una sorprenden-
te intensidad de sabor y buena retencion de acido en los
blancos de Xanadu, con Chardonnay absolutamente bri-
llante.

La temporada de crecimiento de Margaret River co-
menzd con un brote tardio debido a un invierno frio y la
primavera fresca que siguié dio como resultado un floreci-
miento desigual y una fructificacién. Esto fue seguido por
un clima fino y suave de enero.

Goodall dice que la cosecha 2019 es compitable para
2017, con la presion adicional de las aves, lo que significa
gue la red de las vides era esencial.

"Pero la presidn hace que los diamantes", dijo. El cli-
ma perfecto hasta finales de abril permite que las varieda-
des rojas alcancen una madurez fisioldgica dptima, buenos

taninos y finura real.
Tasmania

El equipo de Josef Chromy fue "arrastrado" por sus
brillantes variedades este afio, y el endlogo Jeremy Dineen
afirmé que "esta es posiblemente una de las mejores fru-
tas espumosas que he visto desde 2013".

Esto se debid a una serie de factores que incluyeron
un verano mas calido que el promedio y un clima hermoso
en la floracién que apoyd los rendimientos sélidos. Un
enero calido y en su mayoria seco, con un par de eventos
de buena lluvia, prepard al equipo para un comienzo fan-
tastico y temprano de la cosecha de vino espumoso, mien-
tras que el Pinot Noir de este afio ya estd creando un gran
revuelo en la bodega.

La temporada larga, fresca, clara y de maduracion con-
tinud y la cantidad adecuada de lluvia llegd en los momen-

tos correctos.
Valle de Yarra

Los equipos de viticultura y vinificacidon de Yering Sta-
tion estdn entusiasmados con la calidad de vino promete-
dora de esta cosecha.

El valle de Yarra enfrentd condiciones de cultivo parti-
cularmente secas este afo, y las altas temperaturas entre
enero y febrero agravaron una temporada de crecimiento
desafiante, lo que significa que la salud de la vid tenia que
ser monitoreada de cerca.

Las cosechas de Pinot Noir y Chardonnay comenzaron
en excelentes condiciones, pero el ritmo tuvo que aumen-
tar a mediados de marzo debido al cambio climatico. El
calor condujo a una capa fendlica mas gruesa en el Char-
donnay, lo que significaba que las uvas tenian que ser tra-
tadas muy suavemente. Las uvas rojas de Yering Station
respondieron mejor a las condiciones mas cdlidas, y el
endlogo principal, Willy Lunn, reflejé que "la temporada
desafiante nos dejo con destacados en las variedades rojas
de maduracion tardia".
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La Interprofesional del aceite de oliva pide
una retirada obligatoria para equilibrar el
mercado

Aunque las exportaciones han crecido de manera notable, no resulta suficiente para absor-
ber el incremento de la oferta

La Mesa Sectorial del Aceite de Oliva se ha reunido recientemente y ha realizado un analisis de la situacion del
mercado oleicola en la actual campafia. En dicho encuentro, se ha hablado ya de «nuevo récord de produccion de
aceite de oliva», con 1.782.500 toneladas cifradas a 30 de abril y quedando auln por contabilizar el mes de mayo, ya
gue las industrias tienen hasta el dia de hoy para facilitar sus Ultimos nimeros. No obstante, se estima que la cosecha
nacional estara entorno a 1,8 millones de toneladas, cifra récord.

Durante la reunidn, se ha analizado la expansion del cultivo del olivar de almazara en Espafia, que se ha incre-
mentado en mds de 100.000 hectdreas en los ultimos cinco afios. También se ha estudiado la evolucién de la produc-
cion y el comportamiento de las exportaciones en los mismos periodos.

En este sentido, se ha puesto de manifiesto que, si bien las exportaciones se incrementan de manera muy nota-
ble en los ultimos afios, este desarrollo no resulta suficiente para absorber el incremento de la oferta de manera que
los precios resulten atractivos para todos los productores. Esta evolucion y las particularidades de esta campafia 2018
-2019, con una elevada cosecha y muy concentrada en pocos meses, ha contribuido a que los precios a los que las
almazaras venden el aceite de oliva se hayan deteriorado a lo largo de la campana.

Asi, se ha producido un descenso medio de las diferentes categorias del 18,75% desde que se inicié la campafia,
de forma que en la pasada semana se encuentran un 43% por debajo de los precios que se registraban en las mis-
mas fechas en la media de las cuatro campaiias anteriores. Por ello, el Ministerio de Agricultura ha presentado al
sector cuatro propuestas para equilibrar el mercado, que pueden ser abordadas tanto por la organizacion Interprofe-
sional del aceite de oliva como por las organizaciones de productores y sus asociaciones.

Autoridades comunitarias

De estas cuatro
opciones, el sector
coincide en apos-
tar por una medi-
da de autorregula-
| cion mediante
retirada de pro-
ducto por parte de
la Interprofesional
oleicola, «con apli-
cacion de una ex-
tensién de norma
que obligaria a
retirar producto a
todos los operado-
res», explica el
técnico de Olivar
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de Asaja Sevilla, José Vazquez. Se trata de una medida que tiene que desarrollar y detallar minuciosamente la Inter-
profesional, ya que tiene que contar con el visto bueno de las autoridades comunitarias de Competencia y de Agri-
cultura, y que se propondra en una préxima reunion bilateral con los servicios de la Comisidon Europea (CE).

La base normativa de la medida seria el articulo 162, 164 y 210 de la Organizacién Comun de los Mercados Agra-
rios (OCMA), y el Ministerio se ha ofrecido a colaborar con el sector oleicola en la propuesta que finalmente se pre-
sente a Bruselas.

No obstante, Asaja Sevilla aclara que «dadas las fechas en las que estamos, no contariamos con tiempo mate-
rial para que la medida pudiera implementarse en esta campaiia», pero «ha habido un compromiso por parte de
todos en buscar un mecanismo de autorregulacién que estuviera disponible para la siguiente campaia oleicola».
Por tanto, «se va a seguir trabajando en una opcidn obligatoria que satisfaga a todos», recalca Vazquez.

Otro de los asuntos tratados ha sido la actualizacidn de los precios establecidos para poder activar el mecanismo
del almacenamiento privado, que llevan 20 aios sin actualizarse, algo dificil de conseguir por parte de las institucio-
nes comunitarias y en lo que las organizaciones agrarias llevan afos insistiendo, ya que estan muy desfasados res-
pecto a los costes productivos actuales.

Aceituna de mesa

En la reunién también se ha hablado de aceituna de mesa. Para este sector, tanto desde Asaja Sevilla como des-
de Asemesa se ha solicitado al Ministerio de Agricultura la modificaciéon de la Norma de Calidad, para que se inclu-
ya la obligatoriedad de indicar la variedad de aceituna en el etiquetado de estos productos envasados y comerciali-
zados en el mercado nacional.

Incluir el origen y la variedad de la aceituna en el envase es una forma de combatir el incremento de las impor-
taciones de algunas variedades de aceituna, como es el caso de la gordal sevillana, que se estd viendo amenazada
por una aceituna de calibre y caracteristicas parecidas cultivada en Egipto. Estas importaciones de aceitunas simila-
res «se aprovechan de la imagen vy el prestigio de la aceituna sevillana y espainola, jugando a la confusién, y ademas
provocan una bajada en los precios», denuncia Asaja Sevilla.

Deoleo sale de la causa de disolucion al
aprobar una reduccion de capital para
equilibrar su balance

Los accionistas de Deoleo, reunidos el pasado dia 3 en Junta General Ordinaria con un
quorum de asistencia del 71,98%, aprobaron la reduccion de capital propuesta por el
Consejo de Administracion para equilibrar el balance de la comparnia, asi como las
cuentas correspondientes al ejercicio 2018 y los demds puntos del orden del dia.

La reduccion de 137,7 millones de euros deja el valor nominal de la accién en 0,002 céntimos de euro, desde
los 0,1 € anterior, un importe mds adecuado a la situacidn actual del grupo. Con ello, Deoleo sale de la causa de di-
solucidn en la que habia incurrido debido a las pérdidas acumuladas en los Ultimos ejercicios.

En 2018 se registré un deterioro de activos de 240 millones de euros por la evolucidn negativa del negocio en
algunos mercados clave, como Estados Unidos e Italia, a causa, fundamentalmente de la fuerte presién en precios
por parte de algunos competidores. Frente a esta situacidn, Deoleo ha optado por mantener su estrategia basada la
calidad y el valor, que ya estd empezando a dar sus frutos en Espafia, donde se estdn recuperando las cuotas de
mercadoy Deoleo se consolida como empresa marquista lider, segin expone en su comunicado la multinacional
aceitera.

Al respecto, el presidente y consejero delegado, Ignacio Silva, subrayé que “la clave del éxito futuro pasa por
nuestras marcas y por invertir en ellas. La compaiiia requiere una gestion muy afinada de las inversiones, con un
ajuste de eficiencia que permita mantener el valor de las marcas y, sobre todo, su presencia en la mente del consu-
midor”.

En este sentido, la compafiia ya ha puesto en marcha un nuevo plan de negocio a cinco afios que contempla un

incremento del 15% en la inversién anual en publicidad y marketing para apoyar las marcas. Como resultado de este
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nuevo plan estratégico, Deoleo prevé un incremento del EBITDA del 29% anual hasta llegar a los 55,3 millones de
euros en 2023, o lo que es lo mismo, multiplicar por 3,5 veces el EBITDA de 2018.

“El plan de accion reflejara la estrategia de valor a largo plazo basada en la diferenciacion por la calidad, que
incluye acuerdos-marco de suministro estable y de largo plazo con agricultores y almazaras, lo que debe repercutir
en mayores beneficios en el primer eslabdn de la cadena, los agricultores, y en el ultimo, los consumidores. Todo ello
a través de un producto mejor que a su precio justo cumpla las expectativas generadas”, sefiald Ignacio Silva.

Deoleo amplia su rally y recupera los 100
millones de capitalizacion

La empresa logra su tercera subida superior al 20% en una semana, y en su escalada roza
madximos anuales y recupera la barrera de los 100 millones de capitalizacion al acabar
la jornada en los 115.

Cinco jornadas han sido suficientes para que la cotizacidon de Deoleo pasara de rozar minimos histdricos a situar-
se al borde de sus cotas mas elevadas del aiio en Bolsa.

El detonante de las subidas fue la junta de accionistas del pasado 3 de junio. El visto bueno a la reduccién de
capital permitié a la compaiiia recuperar el equilibrio patrimonial y salir de causa de disolucidn.

Un dia después, la reaccidn entusiasta de los inversores provocé que las acciones de Deoleo se dispararan un
espectacular 40%. Esta explosidn alcista dio paso a dos jornadas de correccidon, con sendas caidas del 6%, antes de
reanudar el rally con una revalorizacién el pasado viernes del 20% al acabar este lunes con una revalorizacién del
21%.

Una vez superado el riesgo de disolucién, y después del desplome sufrido por la compafiia, los inversores man-
tienen su toma de posiciones. La cotizacion de Deoleo ha repetido por tercera vez en una semana subidas superio-
res al 20%.

Con el rally adicional de hoy, Deoleo supera el 80% de revalorizacion en las cinco Ultimas sesiones. La escalada
ha llevado a la accién a cerrar en los 0,082 euros por accién, mds cerca de sus niveles mas elevados del afio, los
0,090 euros del pasado mes de febrero.

La escalada bursatil de Deoleo permite ademas superar una barrera psicoldgica, la de los 100 millones de euros
de capitalizacion. Al cierre del pasado viernes se situaba en 95 millones. En la jornada de hoy, la valoracién ha aca-
bado en los 115 millones de euros.

El resurgir del optimismo de los inversores en Deoleo se apoya no sélo en la salida de la causa de disolucion. La
companiia contempla un ambicioso plan de crecimiento. Una vez recuperado el equilibrio patrimonial, Deoleo prevé
triplicar el ebitda
en los proéximos
cinco afios, hasta
alcanzar los 55 mi-
llones de euros en
2023. Espaia, lta-
lia y EEUU seguiran
siendo el principal
foco del grupo, si
bien la compaiiia
se ha marcado co-
mo objetivo priori-
tario su crecimien-
to en Asia.
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Bruselas fija el recorte de los pagos
directos de la PAC 2019 en algo mas del

1,44% para dotar de 478 M€ a la la reserva
de crisis

La Comision Europea fijo el recorte lineal a aplicar a las ayudas directas de la PAC de
2019 en el 1,441101%, con el fin de constituir la reserva de crisis agricola para el si-
guiente ejercicio de 2020.

Segun el Reglamento de Ejecucién (UE) 2019/916 de la Comisidn, de 4 de junio (DOUE, 5 de junio) que fija para
el afio civil 2019 el porcentaje de ajuste de los pagos directos, de conformidad con el Reglamento (UE) n2
1306/2013 del Parlamento Europeo y del Consejo (CELEX 32019R0916 ES TXT) este recorte se aplicara a los pagos
destinados a todos los beneficiarios, quedando exentos del mismo, como en afios anteriores, los importes inferiores
a los 2.000 € por beneficiario.

De acuerdo a esta normativa, en cada ejercicio presupuestario debe crearse una reserva destinada a facilitar
ayuda complementaria al sector agrario en caso de crisis importantes que afecten a la produccion o distribucién de
productos agricolas mediante la aplicacién, a principios del mismo, de una reduccion de los pagos directos a través
del denominado mecanismo de disciplina financiera.

El importe de la reserva para crisis en el sector agrario, que esta incluido en el proyecto de presupuestos de la
CE para 2020 asciende a 478 millones de euros. Para cubrir el mismo se aplicara el citado recorte, que es algo su-
perior al de 2018, cuando se fijé en el 1,42% para todos los beneficiarios de los pagos directos, a excepcion de lo
que perciben menos de 2.000 euros.

Segun la reglamentaciéon comunitaria, si la reserva de crisis creada no se utiliza en el ejercicio para el que fue
constituida, se devuelven o reembolsan los importes retenidos de nuevo a los beneficiarios. Salvo un caso puntual
con Polonia, nunca se ha recurrido a la citada reserva para solventar las crisis, a pesar de que las ha habido y, ade-
mas, importante, como fue en el caso del sector lacteo tras el final de las cuotas en abril de 2015 u en otros secto-
res afectados por la excesiva volatilidad de los mercados.

No obstante, en las propuestas reglamentarias de la Comision Europea para la PAC post 2020 se vislumbra ya
un cambio en el sistema actual. Aunque se mantiene el mecanismo de reserva de crisis, que se constituird con un
montante fijo de 400 millones de euros, éste se mantendria contante en los afios posteriores. Y, al contrario, de lo
que sucede en la actualidad, si esa reserva de crisis no se utiliza, pasara de un afio a otro, sin necesidad de aplicarse
la disciplina financiera. Es decir, no habria nada que quitar o devolver a los agricultores, con lo que habria una clara
simplificacion de gestién administrativa tanto para este colectivo, como para las Administraciones nacionales.

El inicio de la siega en Ciudad Real constata
la fuerte caida prevista y Asaja respalda un
adelanto de la PAC a los cerealistas

El descenso previsto podria reducir a mas de la mitad el volumen de produccion respecto a la
de la anterior temporada ciudarrealena, que alcanzo las 760.000 toneladas
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Tal y como apuntaban las previsiones, el inicio de la siega en el sur de la provincia estd constatando la estrepito-
sa caida de la produccion de cereales estimada para las diferentes comarcas ciudarrealefias, que tendran menores
rendimientos y unos precios “ruinosos” dejaran los ingresos por debajo de los costos productivos.

Asi lo dicen fuentes de los ambitos productivo y cooperativista consultadas por Lanza, que explican las razones
de la campaiia de herbaceos a la baja, cuyo cultivo ha padecido la falta de agua desde la siembra, con la consiguien-
te dificultad para la fertilizacidn de fondo y la nascencia de la planta, apenas recuperada por las tardias lluvias de
abril.

La temporada serd menos productiva geu la de 2018 / Clara Manzano

Segln comentan, el descenso previsto podria reducir a mas de la mitad el volumen de produccién respecto a la
de la anterior temporada ciudarrealeia, beneficiada por la primavera lluviosa, que alcanzé las 760.000 toneladas,
un 11,5% mas sobre las casi 682.000 t (incluido el maiz) de 2017.

Con datos a la baja comenta el inicio de campafiia el portavoz de Cultivos Herbaceos de Cooperativas Agroali-
mentarias Castilla-La Mancha, Ramén Lopez Hervas, quien apunta a producciones de 2,3 toneladas por hectdrea de
cebada, “por debajo de los resultados de la pasada campana”, segun las estimaciones de la sectorial de esta misma
semana.

José Maria Ciudad, de la cooperativa San Isidro de Ciudad Real, comenta la reduccion del 20% prevista por la
sectorial de Cooperativas para la produccién de Castilla-La Mancha, unos valores, aunque provisionales, que le pa-
recen “cortos”, ante lo que estima de pérdidas para la provincia, en una media del 45% menos respecto a la pasada
temporada productiva.

En los primeros dias de siega, “con calidad en el peso especifico del grano” que recepcionan en la cooperativa,
“me esta sorprendiendo gratamente” con bajas de no mas del 25%, aunque su percepcidn como profesional de la
semilla y los granos apunta a descensos cercados al 50%

Solucioén a la tesoreria

Para compensar estas pérdidas, Asaja Castilla-La Mancha respalda la propuesta de la Junta de Castilla y Ledn de
plantear un anticipo de la PAC, como “solucidn a la tesoreria de los agricultores”.

Asi lo razona Arturo Serrano, secretario general técnico de la organizacion a nivel regional, quien confirma la
prevision de “reduccion cuantiosa” de grano y lamenta que los cerealistas “sélo” vayan a ingresar “por la Pac y por
lo poco o mucho de la produccion”.

A las mermas productivas, apunta, se suma la caida de precios, en un conjunto de factores que “acotan el um-
bral de rendimientos” y que lleva a los productores a una situacidn “critica”.

Por ello, para Asaja, el sector cerealista espafiol, al margen de las decisiones politicas, “tiene que reaccionar” y
desplegar su “solvente capacidad para abastecer el mercado nacional”, frente a las importaciones en contingentes
desde Ucrania y Rusia, que limitan las ventas espafolas.

La entidad, explica Serrano, apuesta por una concentracion de la oferta y la logistica, a través de la firma de con-
venios entre centrales de piensos, cooperativas ganaderas y agrupaciones de productores, que permitan intervenir
en el mercado y “subir la renta-
bilidad”.

No llega a los cos-

tes

Pedro Martinez, cerealista de
Ciudad Real lleva varios dias
inmerso en las tareas de siega,
primero de cebada y ahora de
guisantes, a las que seguira con
los triticales y el trigo.

Sobre el terreno confirma las
pérdidas para su actividad, al
estar recogiendo “la mitad o
mas por debajo respecto al afo
pasado”.

“No estamos cubriendo costes”,
declara, y mucho menos en su
caso “que pago rentas (tiene
terrenos arrendados)”.
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Asaja pide mas fondos para ayudas a
jovenes tras quedarse el 80% de los
solicitantes fuer

La primera instalacion de agricultores y ganaderos conlleva una prestacion media que al-
canza hasta los 70.000 euros

Asaja Cérdoba ha pedido un incremento del presupuesto para |las ayudas a la Primera Instalacion de Jovenes en
la Agricultura solicitadas “después de que la Junta de Andalucia acabe de publicar la resolucién provisional, en la que
solo el 21,32% de los expedientes de toda la regién estdn aprobados”. La organizacién agraria recuerda que este tipo
de ayudas europeas (incluidas en el Programa de Desarrollo Rural de Andalucia (PDRA) 2014-2020 son “la Unica he-
rramienta que tienen los jovenes para dejar de engrosar las listas del paro y crearse su propio puesto de trabajo en el
sector primario”. Asi, insta a la Consejeria de Agricultura a que libere mas fondos en este concepto.

Asaja Cérdoba han insistido en que del total de expedientes presentados en Andalucia, “en concreto 2.242”, sélo
478 proyectos han sido aprobados por un importe de ayuda de 29.952.500 euros. “Por tanto, 1.099 jévenes cum-
pliendo todos los requisitos con proyectos de un valor de 63.401.600 euros, se quedan fuera por no existir disponibi-
lidad presupuestaria. Ademas, 665 jévenes han visto cdmo han sido denegados sus proyectos de inversion, en algu-
nos casos cumpliendo también todos los requisitos, extremo éste que deberan alegar y acreditar en el periodo de
alegaciones de los proximos dias”, han puntualizado desde Asaja Cérdoba.

La organizacién agraria ha insistido en “la necesidad de fomentar que los jovenes reciban estas ayudas europeas,
qgue actualmente son la Unica herramienta que les ayuda a crearse su propio puesto de trabajo en la agricultura vy,
con ello, contribuir al mismo tiempo a propiciar el relevo generacional en el sector primario”. Ante tal cantidad de
expedientes no aprobados, Asaja Cérdoba considera “de vital importancia una ampliacion de los fondos econdmicos
de estas ayudas, teniendo en cuenta ademas que la convocatoria de 2017 no llegd a realizarse”.

“Sélo con la cantidad de expedientes suplentes, es decir, jovenes que cumplen los requisitos pero que no recibi-
ran la ayuda por falta de presupuesto, harian falta otros cerca de sesenta millones de euros”, han sentenciado desde
la organizacidn agraria. Por ello, Asaja Cérdoba pide a la Consejeria de Agricultura que “haga los esfuerzos correspon-
dientes y que gestione la ampliacién de crédito para este concepto, crédito que esta incluido en los fondos del PDRA
2014-2020”, y recuerda que “esta ampliacién de presupuesto no es la primera vez que se pide, puesto que en las con-
vocatorias de 2015 y 2016 ya se solicitd desde Asaja y se concedid, hasta un importe de 90 millones de euros”.

Asaja Cérdoba ha recordado a quienes pidieron estas que tienen un plazo de diez dias (hasta el 14 de junio) para
completar los expedientes, tanto si han sido aprobados como si han sido denegados o han quedado suplentes. En
estos dos Ultimos casos, pueden presentar las correspondientes alegaciones. La organizacion insta a pedir cita en su
oficina de Asaja mas cercana para hacer estos tramites.

La Consejeria de Agricultura publicé el pasado mes de septiembre en el Boletin Oficial de la Junta de Andalucia,
la apertura de una nueva convocatoria extraordinaria de ayudas para favorecer la incorporacion de jovenes a la activi-
dad agraria. La nueva partida se incluia en el marco del Programa de Desarrollo Rural (PDR) entre los afios 2014-2020.

La primera instalacion de agricultores y ganaderos conlleva una ayuda media de hasta 70.000 euros por cada
beneficiario. Entre los requisitos, se exige una edad de entre 18 y 40 afios, haber iniciado el proceso de asentamiento
en la explotacién, mantenerla durante al menos cinco afos y poseer la capacitacion y competencias profesionales
adecuadas, ademas de presentar un plan empresarial viable técnica y econdmicamente.

Desde la Administracion autondmica aseguraban que de esta forma, el Gobierno regional apoya acciones empre-
sariales que contribuyen a la entrada en el sector agrario de jévenes agricultores adecuadamente formados, lo que
garantiza el relevo generacional en el sector. Andalucia amplia el plazo de solicitud de las ayudas para jévenes y mo-
dernizacién de invernaderos hasta enero de 2019. Por su parte, el Plan Renove respalda inversiones dirigidas a mejo-
rar el rendimiento y la sostenibilidad global de las explotaciones agrarias para cultivos intensivos, a través de la susti-
tucion de invernaderos de tipo parral o plano por otras estructuras mas modernas y con tecnologias mds avanzadas
que, por ejemplo, logran un mayor aprovechamiento de la energia.
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REF. 001. VENTA DE VINO EMBOTELLADO
- 18.150 botellas de Vino Rosado de 12,002
- 13.584 botellas de Vino Tinto de 13,502

- 10.272 botellas de Vino Blanco de 12,002
Todas las botellas estan etiquetadas con marca propia, y figuran dos idiomas en la etiqueta: espafiol y ruso.

REF. 002. DISTRIBUIDORA DE VINOS . SE OFRECE
Distribuidora y Almacenista de vinos, busca bodegas de toda Espafia que quieran que distribuya sus vinos en

la provincia de Ciudad Real.
Con importante cartera de clientes. Especializada en enotecas y restaurantes, venta de vinos de calidad.

Con posibilidad de plataforma de venta directa.

| VinoEwmpLeo !

PARA VER CUALQUIERA DE ESTAS OFERTAS DE EMPLEO Y OTRAS MAS,
PUEDE CONECTARSE A LA PAGINA WEB DE VINO EMPLEO:

www.vinoempleo.es

Comercial Sumiller

VILA VINITECA

DES DEL 1932

Vila Viniteca tiene nueva vacante para COMERCIAL SOMMELIER MADRID

Export

| VinoEmpLEO !

Bodega productora de vino en Villacanas busca impulsar el embotellado y la
comercializacion de sus vinos a nivel internacional.

Comercial

d VinoEmrreo ¥

Bodega de la DO Ribera del Duero en proceso de expansion intermacional busca
incorporar personal para su departamento comercial.

Anuncios gratuitos por palabras, si es suscriptor no le costara nada anunciarse. Puede poner compra venta de vinos,
tanto embotellados como a granel. , fincas, maquinaria, bodegas, etc. con sus datos o anénimo sirviendo nosotros de

enlace, también gratuito. Puede enviar sus ofertas, con los datos mas significativos del vino o ponerse en contacto
para aclarar dudas al correo: javier@elcorreodelvino.com
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Evolucién del precio del vino 2

Blanco F.T (Nuevo)

Tinto Comercial 5-7 Puntos
Blanco Fermenta. Controlada
Mostos Azufrados de primera
Mostos Azufrados de segunda

PRECIOS DEL VINO

1,80-2,00H2
2.20-2,50 He
2.10-2.40
1,80-2,00
1,60-1,80

Lineal { Blanco FC)

Varietales, entre 3.5 y 4.5 euros como norma
general, aunque estos vinos pueden variar
Estos precios son orientativos y pueden variar en
funcion de los condicionantes, calidad, etc.

Se refieren a precios medios de operaciones nor-
males

@ 0,50€ 2,50€
®, 2,40€", O\MD €2,40€

®. 2306 & 230€ @ 2,30%
®-2,20€

8 2,00€

® 130€ ® 1,80¢
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Desde 30 septiembre de 2.017 a 1 DE Octubre de 2018 - 440,5 LITROS M2

Lluvia desde octubre 2018 Lluvia Mensual
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2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
2006. 350,6 2011. 376,1 2016. 338,6
2007. 320,6 2012. 375,4 2017. 251,0
2008. 458,8 2013.449,4 2018. 459,8
2009. 392,0 2014. 277,8 Media de los dltimos
2010. 651,8 2015. 220,6 13 aiios 378.65
C/Virgen de la Esperanza, 6 Y -
13200 Manzanares (Ciudad Real) Apuntese gratis a nuestro
Teléfono 679 78 96 28
E-mail javier@elcorreodelvino.com Newletter semanal, y lO
www.elcorreodelvino.com recibira en su buzon de

Director JAVIER SANCHEZ-MIGALLON ROYO
SUSCRIPCIONES 120 EUROS AL ANO.

Si desea suscribirse comuniquelo a

javier@ elcorreodelvino. com

® WineinModeration.cu
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E. E correo cada semana: si
nAquiere que le apuntemos

nosotros pidalo a

javier@elcorreodelvino.com




