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Suplemento de vinos y gastronomia

GUSTO

Pepe Mendoza apuesta por
la pureza del Mediterraneo
en su nueva Casa Agricola

P> EL NUEVO PROYECTO SE BASA EN 15 HECTAREAS DE VINEDO EN EL ALTO VINALOPO Y NACE
CON LA VOCACION DE SER UN REFLEJO DEL TERRUNO Y DEL CLIMA MEDITERRANEO P>EL ENOLOGO
VALENCIANO SEGUIRA SIENDO EL RESPONSABLE TECNICO DE BODEGAS ENRIQUE MENDOZA

VICENTE M. VALENCIA

M Durante los tltimos veinticinco
afos Pepe Mendoza ha dirigido
con acierto una de las compaiiias
vitivinicolas de mejor trayectoria
en la Comunitat Valenciana, Bo-
degas Enrique Mendoza, unaem-
presafamiliarala que Pepe hade-
dicadobuenapartede suvida pro-
fesional con el objetivo de crear vi-
nos con personalidad que se han
ganado el benepldcito del consu-
midory el favor de la critica espe-
cializada de todo el mundo (sirva
como ejemplolas altas puntuacio-
nes otorgadas a sus vinos hace a
penas unas semanas por Robert
Parker en la dltima lista de vinos
elaborados en el sureste espafol
enlaquefiguran comolosmejores
de la Comunitat Valenciana).

El propio enélogo asegura que
el camino dibujado por bodegas
Enrique Mendoza «todavia estéd
por recorrer. Han pasado 25 afios
yhemos cumplido algo menos de
la mitad de los objetivos trazados
ennuestrosinicios, porloque ain
espero pasar otros 25 aios aqui,
apostando por parcelas a las que
hemos sabido escuchar y por va-

rietales que han encajadoalaper-
feccidn en este proyecto».

Pero Pepe llevaba ya varias
campanas madurandolaideade
desarrollar un proyecto enolégi-
co paralelo al de la bodega con
sede en Alfaz del Pi. El en6logo
habia localizado alrededor de
quince hectéreas deviiedo enla
comarca alicantina del Alto Vi-
nalop6 y durante las tltimas
campanas se ha dedicado areali-
zar diferentes ensayos tanto en el
vinedo como en bodega hasta
que al final «y después de come-
terno pocos errores creo que he-
mos sabido entender lo que nos

Los primeros vinos
del nuevo proyecto
se comercializaran a
partir del proximo
mes de marzo

piden estas cepas y estamos lis-
tos para comenzar esta aventura
personal».

«Pepe Mendoza CasaAgricola»
es el resultado de afios y afios es-
cuchando al vifiedo. Las uvas (so-
lamente dispone de varietales de
origen mediterraneo) se cultivan
de manera completamente natu-
ral, bajo pautas ecoldgicas y sin
apenas intervencién. Pepe busca
en cada racimo «la expresién va-
rietal de la uva» para elaborar vi-
nos «diferentes, valientes, algo
masradicalesdelo que hastaaho-
raestabahaciendo». «Lo que quie-
ro» —anade el endlogo- «es trasla-
dar la pureza del Mediterrdneo a
cada uno de los vinos que nazcan
enla Casa Agricola, paralo que vi-
nificamos conraspén, conlasuvas
practicamente enteras, y recurri-
mos al barro de las tinajas para
darles personalidad».

Mendoza avanza que los pri-
meros vinos de este nuevo pro-
yecto se estructuraran en dos ga-
mas diferenciadas: con el sello
«Casa Agricola» lanzard un blan-
co, un rosado y un tinto a partir
devarietales como Moscatel, Ma-

cabeo, Airén, Monastrell, Syrahy
Alicante Bouschet. Serdn vinos
de pequena produccién, aunque
con un volumen suficiente para
darles continuidad enlos canales
de comercializacién. Los vinos
mads exclusivos (microvinifica-
ciones en algunos casos casi ex-
perimentales) saldrdn al merca-
do con el sello «Pureza». Las pri-
meras etiquetas comenzaran a
comercializarse a partir del pré-

*'"- Pepe Mendozaya tiene
listos los primeros vinos de

ximo mes de marzo.

Algunos influyentes prescrip-
tores (como Luis Gutiérrez, res-
ponsable de vinos espanoles
para la revista de Robert Parker)
ya han tenido la oportunidad de
catar los primeros vinos que lu-
ciran el sello personal de Pepe
Mendoza, unos vinos que con-
densan la pureza del Mediterra-
neoy alos que Gutiérrez augura
un éxito sin precedentes».

El buen momento del cava eleva la facturacion

de Pago de

V. MORCILLO REQUENA

B La bodega Pago de Tharsys -
una de las principales elabora-
doras de cava en la Comunitat
Valenciana-hasaldado el dltimo
afo con un crecimiento en su
facturacion del 20%, consolidan-
do asilatendenciadelosultimos
cinco anos de continuos creci-
mientos, aunque en este caso el
porcentaje supone el doble que
en anos anteriores. La bodega,
propiedad de los en6logos Vi-
cente Garcia y Ana Suria, ha co-
mercializado en 2017 un millén
de botellas de cava, que se han
repartido de manera equitativa
entre elmercadonacionalyelin-
ternacional.

Panoramicadelas mstalacmnes de Pago de

: Tharsys en el término municipal de Requena.
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‘harsys en un veinte por ciento

Segun refleja la bodega en un
comunicado, «ladilatada trayec-
toria de Pago de Tharsys en la
elaboracion de cavas premium
junto con el lanzamiento de
nuestranuevalinea de cavas ava-
lados con el sello ecoldgico han
sido factores clave para dotar de
mayor visibilidad a la bodega,
que consolida su crecimiento en
el canal Horeca y en los merca-
dos internacionales».

Aunque los cavas han sido los
principales responsables del cre-
cimiento en la facturacién de la
bodega durante 2017, los vinos
tranquilos (amparados bajo la
DO Vino de Pago y DOP Utiel-
Requena) también han mejora-

do sus cifras respecto al ano an-
terior. Ademas, la tienda de vinos
on-line también ha experimen-
tado un aumento muy alto (el
35%), con cien mil visitas regis-
tradas y un gasto medio de no-
venta euros en cada compra. Los
ingresos en concepto de enotu-
rismo también se han visto in-
crementados, en este caso en un
17%, con un aumento en el volu-
men de visitas del 10%, lo que
consolida a la bodega entre los
principales reclamos para turis-
tas y visitantes en la zona.

Por tltimo, cabe destacar que
el departamento comercial de la
compaiia ha logrado aumentar
su presencia en el contexto de la
exportacion abriendo nuevos ca-
nales para la distribucién de sus
vinos y cavas en ocho nuevos
destinos internacionales, entre
ellos mercados con mucho po-
tencial de crecimiento como son
Rusia y Australia.



