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El Peri·dico del vino espa¶ol 

El vino europeo 
teme                      

inestabilidad y una 
ca²da de la                  

competitividad tras 
el Brexit 

La Federaci·n Europea de Vinos de Origen 
Europeos 
(EFOW, en sus 
siglas en ingl®s), 
manifest· hoy 
su preocupaci·n 
por el impacto 
del Brexit en el 
sector, que, se-
g¼n sus prime-
ras estimacio-
nes, abre un pe-
riodo de inesta-
bilidad y puede 
causar una p®r-
dida de competi-
tividad en el 
mercado brit§ni-
co para todo el 

  

A pesar de que los indicadores 
son buenos por todos sitios, en 
cuanto al consumo, algo peor 
en exportaci·n. El caso es que 
el comercio interno de vinos a 
granel est§ muerto, podr²amos 
decir, pocas operaciones, de 
poca cantidad y a precios que, 
mal que bien, se van mante-
niendo, aunque con clara ten-
dencia a la baja de continuar 
as² la situaci·n. 

Esperemos a ver que nos trae el mes de abril y ma-
yo, muchas veces decisivos en la marcha de los 
mercados 

El Correo del Vino Diario 

N¼mero 3526                                    Fecha 30 de Marzo de 2017 

El Vino al D²a 

http://www.mamertodelavara.es/
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SUSCRIPCIONES 105 EUROS AL A¤O. 

 

Vino Blanco Fermentaci·n tradicional 2,55-2.60ú HÜ (425-440Ptas.) 

Vino tinto comercial 5-7 puntos de color 2,70-3 ú HÛ (475-500Ptas.)  

Varietales, entre 3,30 y 4 euros como norma general, aunque es-
tos vinos pueden variar 

Mostos de primera 2,70 ú HÜ (450-475 Ptas.) 

Mostos de segunda 2,50-2.60 úHÜ (420-450Ptas.) 

Precios del vino 

 
PRODUCTO Y ESPECIFICACIONES 

UNIDAD POSICIčN COMERCIAL SEMANA 
02-08/03/15 
2015 

SEMANA 
9-15/03/15 
2015 

VARIA-
CIčN 

Vino blanco mesa 
R. (UE) 479/2008 y 144/2013 

hgdo Granel salida bodega 2,54 2,58 0,04 

Vino tinto mesa 
R. (UE) 479/2008 y 144/2013 

hgdo Granel salida bodega 3,09 3,13 0,04 

PRECIOS SEMANALES DEL VINO, SEGĐN DATOS DEL MAGRAMA 

Estos datos se actualizaran todas las semanas, los martes 

http://www.mapama.gob.es/es/estadistica/temas/estadisticas-agrarias/economia/precios-medios-nacionales/pmn_historico.asp?codigo=6
http://www.mapama.gob.es/es/estadistica/temas/estadisticas-agrarias/economia/precios-medios-nacionales/pmn_historico.asp?codigo=7
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vino europeo. 
El Brexit, apunt· la organizaci·n en un comunicado, abre un periodo de ñinestabilidadò para los vinos de 
otros pa²ses miembros ligada a los futuros niveles de impuestos, derechos de aduana o la protecci·n 
del vino europeo con Denominaci·n de Origen en el mercado brit§nico. 

EL SECTOR TEME QUE SUS COMPETIDORES DE TERCEROS    
PAĉSES SE BENEFICIEN DE UN ñMEJOR ACCESOò AL MERCADO 

BRITĆNICO 
ñLa ca²da de la libra podr²a conducir a largo plazo a un aumento de los precios de los vinos importados 
de la UE y eso tendr²a un impacto en nuestra competitividad en ese mercado, que podr²a generar una 
p®rdida de mercado y el trasvase del consumo hacia vinos m§s accesiblesò, apuntaron. 

Los vinos con denominaci·n de origen, que representan un 67% de la producci·n vit²cola europea y el 
85% del valor de los vinos exportados fuera de la Uni·n, temen que sus competidores se beneficien de 
un ñmejor accesoò al mercado brit§nico. 

El Reino Unido es un peque¶o productor (con 36.000 hectolitros en 2016) pero un gran pa²s consumidor 
de vino (12,9 millones de hectolitros), siendo el sexto mercado mundial para este producto en 2015, se-
g¼n la Organizaci·n Internacional del Vino (OIV). 

Los brit§nicos consumen fundamentalmente vinos importados, principalmente de Francia, Italia, Austra-
lia, Espa¶a y Nueva Zelanda, seg¼n la OIV. Para la viticultura europea es un mercado clave, especial-
mente en los caldos ñde alta gamaò. 

Por otra parte, el Reino Unido es ñuna plataforma mundial para el comercio de vinoò, apunta la EFOW, en 
§mbitos como la distribuci·n, el almacenamiento y la ñreexportaci·nò a otros pa²ses, especialmente a 
Asia. En cuanto al valor de su propia producci·n, se trata del quinto pa²s exportador de vino de la UE en 
valor y el octavo en volumen. 

Las ventas de vino europeo tienen un valor de 10.000 millones de euros (dentro de pa²ses comunitarios) 
y de 9.800 millones fuera de los Veintiocho, con una contribuci·n de 7.200 millones de euros a la balanza 
comercial y 3 millones de empleos directos en Europa, especialmente en zonas rurales. 
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